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Wichtige Hinweise

Erflllung der Weiterbildungspflicht
gemal der IDD-Richtlinie

Die seit 20.12.2018 geltende Versicherungsrichtlinie IDD (Insurance
Distribution Directive) sieht eine jahrliche Weiterbildungspflicht von

15 Zeitstunden fiir Mitarbeitende von Vermittlungsbetrieben (auch
Banken) vor. Durch dieses Seminar erfiillen die Seminarteilnehmenden
diese Weiterbildungspflicht.

Gendergerechte Sprache

Eine gendergerechte Sprache ist uns sehr wichtig. Dazu haben wir einen
Prozess gestartet, der die gesamte Angebots- und Kommunikationsform
der ABG betrifft. Derzeit verwenden wir aus Vereinfachungsgriinden hau-
fig geschlechtsneutrale Formulierungen oder das generische Maskaulin,
sprechen dabei weibliche und diverse Geschlechteridentitaten gleicher-
malen an.
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Qualitatsstandards der ABG X E™

Bundesweite Zertifizierungen

Mit den bundesweit einheitlichen Zertifizierungen verfligen Sie Giber hochwertige
Abschliisse der Qualifizierungswege in der genossenschaftlichen Organisation.

Exklusivitat bei verbandspolitischen Themen

Reprasentanten und Experten des GVB informieren Sie im Rahmen unse-

GVB X3 rer Veranstaltungen aus erster Hand {iber aktuelle aufsichtsrechtliche

und verbandspolitische Themen sowie die Unterstiitzungsleistungen
des GVB zu spezifischen Themen.

Hervorragende Referenten

Wir haben fiir Sie stets die passenden Referenten aus Hoch-
schule, Bankpraxis, Fachbereichen des GVB, eigene oder
freiberufliche Trainer oder Spezialisten aus verschiedenen
Unternehmen. So kdnnen Sie sich fachlich, methodisch und
personlich weiterentwickeln.

Sehr zufriedene Teilnehmende

Die Rickmeldungen der Teilnehmenden bescheinigen uns in
der Gesamtzufriedenheit, dem Praxisbezug und den Referenten
sehr hohe Zufriedenheitswerte, wovon Sie profitieren werden.

Starke Partnerschaften — bundesweit

In enger Kooperation mit den weiteren genossenschaft-

lichen Regionalakademien und der Akademie Deutscher
Genossenschaften ADG greifen wir neue Entwicklungen
auf und gestalten fiir Sie passende Konzepte.

Praxisnahe

Bei allen Qualifizierungswegen, Seminaren und Tagungen steht
der Praxisbezug stets im Vordergrund. So nutzen die Teilnehmen-
den in Trainingssituationen die vom Arbeitsplatz gewohnte Bank-
anwendung agree21 oder erhalten Losungsansatze zu Fallsituatio-

nen und Fragestellungen am Arbeitsplatz.

Optimale Integration digitaler Angebote

Mit unseren digitalen Angeboten ermdglichen wir es lhnen orts-
und zeitunabhéngig zu lernen. Das Lerntempo legen Sie selbst fest.
Dies erhoht lhre berufliche und private Flexibilitdt und nebenbei sparen
Sie sich noch wertvolle Reisezeiten.

Unsere Werte

Losungs- und

Verlasslichkeit

Miteinander

Wertschatzung

Zukunftsorientierung



Wir sind fur Sie da!

lhr fachlicher Ansprechpartner
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& Produktmanager
= Q 08461 650-1352
»ﬁ_ & bernd.orthmann@abg-bayern.de
: wi

lhre organisatorische Ansprechpartnerin

Sabrina Waldhier

& Assistentin

¥ Firmenkundenbank

Q 08461 650-1353

& sabrina.waldhier@abg-bayern.de




Karrierewege

Fuhren

Zertifizierter Leiter Firmenkunden

Spezialisieren

Zertifizierter Nachhaltigkeitsmanager Zertifizierter Manager
Firmenkunden Zahlungsverkehr

Zertifizierter VR-Nachfolge- und AR Zertifizierter

.. Electronic
Griindungsberater Banking-Berater Zahlungsverkehrsberater
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VR-Gewerbekundenberater

GenoPE

Firmenkundenbetreuung Il —
Zertifizierter VR-Firmenkundenbetreuer

Firmenkundenbetreuung |

Die jeweiligen GenoPE- und ADG-Management- und Qualifizierungsprogramme finden Sie
in der Broschiire ,Durchgéngige Qualifizierungswege 2025 auf den angegebenen Seiten.
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Erfahrungsaustausch: Firmenkundenvertrieb —

Zielgruppe

Vertriebsverantwortliche fur das Firmenkundengeschaft

Ihr Nutzen

" Sie diskutieren aktuelle, praktische Fragen aus dem Firmenkundenvertrieb.
+ Sie erarbeiten Losungsansatze in der Gruppe.

+ Sie profitieren von den Erfahrungen anderer Banken.
~ Sie gewinnen neue Ansprechpartner fiir den Praxisaustausch.

Fachtagung: Firmenkundengeschaft

FFG

Zielgruppe

Fir Firmenkundenleiter und erfahrene Firmenkundenbetreuer

Ihr Nutzen

+ Sie erhalten Informationen zu den aktuellen Entwicklungen im Firmenkundengeschaft

~" Sie nehmen Impulse fiir Ihre tagliche Betreuung von Firmenkunden auf
~ Sie treten in einen Erfahrungsaustausch mit den Referenten sowie Kollegen aus anderen Banken

Fachtagung: Zahlungsverkehr

Zielgruppe
Mitarbeitende sowie Fach- und Fuhrungskrafte im und um den Zahlungsverkehr
Ihr Nutzen

~ Fur Ihre praktische und anspruchsvolle Tatigkeit im Zahlungsverkehr einer Genossenschaftsbank
erhalten Sie die neuesten Informationen Uber aktuelle Entwicklungen in und auf3erhalb der
Organisation und damit zusammenhéangende aktuelle Fragestellungen in kompakter Form.

~ Durch ausgewahlte Impulse und fachspezifische Informationen entwickeln Sie die Qualitat in der
Beratung und die Prozesse in der Bearbeitung weiter.


https://www.abg-bayern.de/seminar/FTZV
https://www.abg-bayern.de/seminar/FFG
https://www.abg-bayern.de/seminar/ERFK

Risikofriherkennung im Kreditgeschaft =1

Zielgruppe

Mitarbeiter/innen der Produktionsbank Aktiv, Markt, Marktfolge, Kreditiiberwachung,
Problemkreditsachbearbeitung und Innenrevision

Ihr Nutzen

~" Erwartungshaltung der Bankenaufsicht und die aktuellen Prifungspraktiken erfahren
+ Risikofriiherkennung und Aktivportfolio in Einklang bringen

~" Auswahl effektiver Kriterien, konsequente Umsetzung effizienter Prozesse

~ Vermeintlichen Risiken friihzeitig gegensteuern
+ Validierung der bisherigen Vorgehensweise

Onlineseminar: Risikofriherkennung im
Kreditgeschaft (Frihwarnverfahren)

WREFK

Zielgruppe

Mitarbeitende in der Produktionsbank Aktiv, Marktfolge Aktiv, Kreditiiberwachung, Intensivbetreuung
und Problemkreditsachbearbeitung sowie Innenrevision

lhr Nutzen

~ Erwartungshaltung der Aufsicht und die aktuellen Prufungspraktiken erfahren

~* Anwendung des Leitfadens zur Wahl der bankindividuellen Parametrisierung 2.0 parclT vom
24.07.2024

+ Risikofriiherkennung und Aktivportfolio in Einklang bringen

~" Erhoht latenten Risiken friihzeitig gegensteuern

~ Auswahl effektiver Kriterien

+ konsequente Einstufung identifizierter Obligos

~" Backtesting der bisherigen Vorgehensweise

Flihrungskrafte kompakt -
Firmenkundenengagement schnell und sicher
beurteilen und Kreditrisiken erkennen

FKE

Zielgruppe
Fuhrungskrafte aus dem Markt und der Marktfolge
Ihr Nutzen

" Zielgerichtet komplexe Firmenkundenengagements anhand zeitsparender Techniken sicher und
schnell beurteilen

~ Vertiefung wesentlicher Beurteilungskriterien fir eine sichere Firmenkundenanalyse mit Hilfe in der
Praxis bewahrter Verfahren

~ Starkung der eigenen Fahigkeiten, konkrete Fragen zu den Engagements zu stellen, um damit die
Chancen u. Risiken der Firmenkunden treffsicher einzuschétzen

~" Erhohen der Sicherheit, die Aussagekraft und Nachhaltigkeit zukunftsorientierter Daten qualifiziert
zu bewerten

~ Starkung der Fahigkeiten, vorgelegte Unterlagen von problematischen Firmenkunden schnell und
sicher zu beurteilen

~ Impulse fir die Ausgestaltung der Engagementstrategie


https://www.abg-bayern.de/seminar/FKE
https://www.abg-bayern.de/seminar/WRFK
https://www.abg-bayern.de/seminar/RFK

(Kapital-)Anlagen bei Unternehmen

Zielgruppe

~ Firmenkundenberater/innen

~ Gewerbekundenbetreuer/innen

~" Anlageberater/innen fur Firmen- und Gewerbekunden
~ Fuhrungskréfte in der Firmen- und Privatkundenbank

lhr Nutzen

+ Sie erhalten Impulse, Anregungen und Tipps zur adaquaten Organisation der Anlageberatung fir
Unternehmen / Unternehmer.

+ Sie erhalten einen Uberblick iiber Griinde und Ursachen von Kapitalanlagen im Rahmen der
Unternehmenssphare und kdnnen diese unter verschiedenen Gesichtspunkten bewerten,
einschétzen und dazu beraten.

+ Sie erhalten einen Uberblick iiber Anlageprodukte fiir Unternehmen.

Das Unternehmer-Jahresgesprach: Mit Systematik
zu mehr Erfolg

Zielgruppe
Fur Firmenkundenbetreuer
lhr Nutzen

" Sie steigern Ihren Ertrag durch ein strukturiertes Unternehmerjahresgesprach

+ Sie schopfen die Geschéftspotenziale gezielt aus

~ Sie berticksichtigen die Unternehmer-Typologie im Rahmen einer kundenorientierten
Gesprachsfuhrung

Zertifizierter Leiter Firmenkunden

Zielgruppe
* Leiter Firmenkundene Fihrungskréafte im Bereich Firmenkunden
Ihr Nutzen

* Einbindung der aktuellen Rahmenbedingungen fiir das Firmenkundengeschéft unter besonderer
Berucksichtigung der Megatrends Nachhaltigkeit und Digitalisierunge Kombination von Management-
und Fuhrungsfragen pro Themenfeld zur Ableitung konkreter Handlungsnotwendigkeiten/-alternativene
Bescheinigung der Eignung nach MaRisk AT 7.1 nach erfolgreicher ZertifizierungAufbau eines neuen
Netzwerkes mit Kolleginnen und Kollegen anderer Banken und Spezialistene ,,Kaminabend* mit
Firmenkundenleitern und Vorstand verschiedener Bankgrof3en zum Praxis-/BestPractice-austausche
Abendliche Teammafinahme als erster Impuls fiir die eigene kinftige Fihrungsarbeit und den
anstehenden/ begonnenen Teambildungsprozesse Auf-/Ausbau des Knowhows zur Reflexion und
Weiterentwicklung der bankeigenen Geschaftsfeldstrategie

KBU

UJG
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https://www.abg-bayern.de/seminar/ZLF
https://www.abg-bayern.de/seminar/UJG
https://www.abg-bayern.de/seminar/KBU

Workshop: Pravention, Risikofriiherkennung (RFE),
Intensivbetreuung und Schnittstellen zur Sanierung

Zielgruppe

Mitarbeitende im Gewerbe- und Firmenkundengeschéaft (Markt und Marktfolge, Intensivbetreuung und
Sanierung sowie Kreditrevisoren)

lhr Nutzen

" Sie erkennen friihzeitig Risiken bei Kreditengagements.

+ Sie erhalten aktuelle Informationen und diskutieren Gestaltungsmaglichkeiten in der
Intensivkundenbetreuung.

~ Sie lernen im Erfahrungsaustausch mit erfahrenen Kollegen Best-Practice-Ansatze kennen und
verbessern die eigene Handlungskompetenz.

+ Sie lernen die Vorgehensweise der Bundesbank in der taglichen Praxis und kénnen diese so vorab
berticksichtigen.

" Sie verstehen die Zusammenhange zwischen Intensivbetreuung, Sanierung und Priifung und
nutzen sie proaktiv.

ABG-Webinar: VSME — Grundlagen und Mehrwert
fur Banken als Nutzer und Ersteller

Zielgruppe

~ Alle Banken, die nicht zur Erstellung eines Nachhaltigkeitsberichts nach CSRD verpflichtet sind
bzw. perspektivisch aus der Pflicht fallen werden

~" Alle Banken, die an der Nutzung von VSME-Berichten ihrer Firmenkunden interessiert sind

+ Insbesondere Fuhrungskrafte und Mitarbeitende aus den Bereichen:
~ Nachhaltigkeit

~ Organisationsentwicklung

~ Rechnungswesen

~ Banksteuerung und Controlling
~ Interne Revision

~ Firmenkundenberatung

lhr Nutzen

+ Sie lernen den VSME als freiwilligen, europaweit anerkannten Standard fir die
Nachhaltigkeitsberichterstattung kennen

+ Sie erhalten einen Uberblick iiber den komplexen regulatorischen Kontext

+ Sie erhalten einen umfassenden Einblick in die Struktur und die Anforderungen des VSME

+ Sie konnen die Relevanz des VSME fiir Ihre Bank als Berichtersteller und als Nutzer der Berichte
Ihrer Firmenkunden einschatzen

' Sie erhalten Praxistipps zur Erstellung eines eigenen VSME-Berichts und einen Uberblick tiber
mogliche GVB-Unterstiitzung

~ Sie koénnen lhre Fragen rund um den VSME stellen

REFW

WVSME
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WVSME
https://www.abg-bayern.de/seminar/REFW

Aufzeichnung: VSME - Grundlagen und Mehrwert
fur Banken als Nutzer und Ersteller am 21.07.2025

Zielgruppe

+ Alle Banken, die nicht zur Erstellung eines Nachhaltigkeitsberichts nach CSRD verpflichtet sind
bzw. perspektivisch aus der Pflicht fallen werden
~ Alle Banken, die an der Nutzung von VSME-Berichten ihrer Firmenkunden interessiert sind
+ Insbesondere Fuihrungskrafte und Mitarbeitende aus den Bereichen:
~ Nachhaltigkeit
~ Organisationsentwicklung
~ Rechnungswesen
~* Banksteuerung und Controlling
+ Interne Revision
~ Firmenkundenberatung

lhr Nutzen

+ Sie lernen den VSME als freiwilligen, europaweit anerkannten Standard fiir die
Nachhaltigkeitsberichterstattung kennen

' Sie erhalten einen Uberblick tiber den komplexen regulatorischen Kontext
+ Sie erhalten einen umfassenden Einblick in die Struktur und die Anforderungen des VSME

+ Sie kdnnen die Relevanz des VSME fiir Ihre Bank als Berichtersteller und als Nutzer der Berichte
lhrer Firmenkunden einschatzen

+ Sie erhalten Praxistipps zur Erstellung eines eigenen VSME-Berichts und einen Uberblick iiber
mogliche GVB-Unterstiitzung

~ Sie kénnen Ihre Fragen rund um den VSME stellen

Onlineseminar: Risikofriherkennung im
Kreditgeschéft (Fruhwarnverfahren)

Zielgruppe

Mitarbeitende in der Produktionsbank Aktiv, Marktfolge Aktiv, Kreditiberwachung, Intensivbetreuung
und Problemkreditsachbearbeitung sowie Innenrevision

lhr Nutzen

~" Erwartungshaltung der Aufsicht und die aktuellen Prufungspraktiken erfahren

~" Anwendung des Leitfadens zur Wahl der bankindividuellen Parametrisierung 2.0 parclT vom
24.07.2024

+ Risikofriiherkennung und Aktivportfolio in Einklang bringen

~" Erhoht latenten Risiken friihzeitig gegensteuern

~ Auswahl effektiver Kriterien

+ konsequente Einstufung identifizierter Obligos

~ Backtesting der bisherigen Vorgehensweise

AVSME

@ Termin

18.12.2025
Ort
Digital

Preis
200,00€

WRFKE
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WRFKE
https://www.abg-bayern.de/seminar/AVSME-25001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/AVSME-25001/

Onlineseminar: Risikofriherkennung im
Kreditgeschaéft

WRFKF

Zielgruppe
Mitarbeitende in der Produktionsbank Aktiv, Marktfolge Aktiv, Kreditiiberwachung, Intensivbetreuung
und Problemkreditsachbearbeitung sowie Innenrevision

lhr Nutzen

" Erwartungshaltung der Aufsicht und die aktuellen Prifungspraktiken erfahren
~" Anwendung des Leitfadens zur Wahl der bankindividuellen Parametrisierung 2.0 parclT vom
24.07.2024

" Risikofriiherkennung und Aktivportfolio in Einklang bringen
~ Erhoht latenten Risiken friihzeitig gegensteuern

~" Auswabhl effektiver Kriterien

+" konsequente Einstufung identifizierter Obligos

~ Backtesting der bisherigen Vorgehensweise

ABG-Webinar: Menschen gewinnen, nicht nur
Positionen besetzen: Wie Sie Talente im
Firmenkundengeschaft begeistern

Zielgruppe
Fur Leitende und Entscheider in der Firmenkundenbank
Ihr Nutzen

Sie erfahren, wie modernes Employer Branding gezielt ansetzt, um Talente furs

Firmenkundengeschéft emotional zu erreichen, zu binden und weiterzuentwickeln — mit Haltung statt
Hochglanz.


https://www.abg-bayern.de/seminar/WEBF
https://www.abg-bayern.de/seminar/WRFKF




Verkaufserfolge im Firmenkundengeschaft steigern
durch Weiterentwicklung der
Verkauferpersdnlichkeit

Zielgruppe

~ Firmenkundenbetreuer
~ Gewerbekundenberater
~ Fuhrungskréafte im Firmenkundenvertrieb

Ihr Nutzen
" Best-Practice-Ansatze zur Vertriebssteigerung entwickeln und nutzen

~ Mit systematisch und strukturierten Anséatzen, ABC -Analyse und einem guten Selbstmanagement
die Verkaufserfolge steigern

~ Mit Methodik, Struktur und Kreativitat Kunden pro-aktiv betreuen
+" Personliche Verbesserung durch individuelle Optimierungsziele und Aufgaben

Herausfordernde Gesprache und Verhandlungen im
Firmenkundengeschéft erfolgreich fihren —
abschluss- und beziehungsorientiert verhandeln

Zielgruppe

+ Mitarbeitende in der Firmen- und Gewerbekundenbetreuung
~" Fuhrungskrafte im Firmenkundenvertrieb

lhr Nutzen

" Sie Uberprifen und verbessern ihre Verhandlungskompetenzen
~" im Verkauf.

+ Sie verhandeln Konditionen, Sicherheiten und Vertragsbedingungen ziel- und beziehungsorientiert.

+" Sie behandeln Vor- und Einwande locker und positiv, verkaufen Preise und Konditionen
selbstbewusst und kommen so zielorientiert zu erfolgreichen Abschliissen.

+ Sie nutzen Verhandlungssituationen strategisch fir den Vertrieb (Cross-Selling).

" Sie schaffen Win-Win Situationen.

~" Sie vermeiden unnétige Verhandlungskonflikte und starken partnerschaftlich die Kundenbindung.

VES

HGV
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https://www.abg-bayern.de/seminar/HGV
https://www.abg-bayern.de/seminar/VFS

Existenzgrindungskonzepte sicher hinterfragen

EXH
Zielgruppe
~ Firmenkundenberater/innen @ Termin
~ Gewerbekundenberater/innen

08.12.2025 - 09.12.2025
~" Mitarbeiter/innnen in der Marktfolge Aktiv

Ort
Ihr Nutzen Beilngries
. . o € Preis
" Betriebswirtschaftliche Grundlagen fiir die Existenzgriindung kennenlernen 800.00€
~ Nutzung strukturierter Prifungen und Plausibilisierungen von Existenzgriindungen bzw. '

Businessplanen

ABG-Webinar: Strukturiert durch die Gewinn- und
Verlustrechnung - Ein roter Faden I: Grundlagen

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Markt, Marktfolge, Stabsstellen
Ihr Nutzen

~ Der bewahrte ,Rote Faden“ der RDG: Die Gewinn- und Verlustrechnung strukturiert, fokussiert auf
ihre Kernelemente, effizient und beurteilungssicher verarbeiten kénnen

~ Abgrenzung der GuV von der Einnahmen-Uberschuss-Rechnung

" Zielgerichtete Aufbereitung und Erlauterung der Gliederung und Bestandteile der Gewinn- und
Verlustrechnung - Wo steht was bei welcher GroRenklasse und bei welcher Rechtsform

~" Praktische Handhabung der BilRuG-Vorgaben

ABG-Webinar: Strukturiert durch die Gewinn- und

Verlustrechnung - Ein roter Faden Il: Vertiefende
Analyse

Zielgruppe

Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Markt, Marktfolge, Intensivbetreuung, Sanierung und
Stabsstellen

lhr Nutzen

~ Der bewahrte ,Rote Faden“ der RDG: Die Gewinn- und Verlustrechnung strukturiert, fokussiert auf
ihre Kernelemente, effizient und beurteilungssicher verarbeiten kénnen

~" Substanzielle Aussagen mit Erkenntnis-Mehrwerten generieren

" Zielgerichtete Aufbereitung und Erlauterung der Gliederung und Bestandteile der Gewinn- und
Verlustrechnung - Wo steht was bei welcher GroRenklasse und bei welcher Rechtsform

~" Die Nachhaltigkeit der Rentabilitat des Kunden sicher bewerten kénnen

~" Veranderungen im Zeitablauf zielgerichtet hinterfragen
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WGUV2
https://www.abg-bayern.de/seminar/WGUV
https://www.abg-bayern.de/seminar/EXH-25001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/EXH-25001/

ABG-Webhinar: Strukturiert durch die Bilanz - Ein
roter Faden |: Grundlagen

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Markt, Marktfolge, Stabsstellen
Ihr Nutzen

~" Der bewéhrte ,Rote Faden“ der RDG: Die Bilanz strukturiert, fokussiert auf ihre Knackpunkte,
effizient und beurteilungssicher verarbeiten konnen

" Zielgerichtete Aufbereitung und Erlauterung der Gliederung und der Bestandteile der Bilanz - Wo
steht was bei welcher GréRenklasse und bei welcher Rechtsform

~" Erlauterung des Inhalts der Bilanzpositionen und Grundziige ihrer Bewertung

~ Praktische Handhabung der BilRuG-Vorgaben

ABG-Webinar: Strukturiert durch die Bilanz - Ein
roter Faden II: Vertiefende Analyse

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Markt, Marktfolge, Intensivbetreuung, Sanierung, Stabsstellen
Ihr Nutzen

~" Der bewahrte ,Rote Faden“ der RDG: Die Bilanz strukturiert, fokussiert auf ihnre Knackpunkte,
effizient und beurteilungssicher verarbeiten kdnnen

+" Substanzielle Aussagen mit Erkenntnis-Mehrwerten generieren

~" Genau einschatzen kdnnen, wann Ihr Kunde lhre Unterstiitzung braucht und ob er richtig finanziert
ist

~ Die Finanzstruktur und Liquiditat eines Kunden strukturiert und sicher beurteilen kénnen

~ Mit Hilfe von Kennzahlen Entwicklungen und Relationen treffsicher erkennen

Quereinsteiger gewerbliches Kreditgeschéaft — von
der Privatkredit- zur Firmenkreditsachbearbeitung

Zielgruppe
Mitarbeitende aus den Bereichen Privat-/Firmenkreditsachbearbeitung sowie Privat-
/Firmenkundenberatung (Einsteigerlevel)

lhr Nutzen

+ Sie lernen praxisorientierte Methoden zur schnellen und sicheren Beurteilung von
Jahresabschliissen/Betriebswirtschaftlichen Auswertungen/Einnahme-Uberschuss-Rechnungen
bei gewerblichen Kunden kennen.

+ Sie konnen den Inhalt und die Aussagekraft von vorgelegten JA/BWAen/EUR einschatzen und die
Kapitaldienstfahigkeit aus GuV, BWA und EUR uiberschlagig ableiten.

WSDB

QGK
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https://www.abg-bayern.de/seminar/QGK
https://www.abg-bayern.de/seminar/WSDB2
https://www.abg-bayern.de/seminar/WSDB

Einfihrung in die Jahresabschlussanalyse

Zielgruppe

+ Gewerbekundenberaterinnen und Gewerbekundenberater

~ Firmenkundenberaterinnen und Firmenkundenberater

~ Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in der Firmenkreditsachbearbeitung

lhr Nutzen

+ Sie erkennen Zusammenhange in Jahresabschliissen und Kundenengagements.
~ Sie bewerten einzelne Bilanzpositionen und identifizieren Risiken.

~ Sie nehmen durch eine differenzierte Bewertungen von Bilanz und GuV Bonitatseinschatzungen

Vor.

Crashkurs - Bilanzierung und Bilanzanalyse

Zielgruppe

~ Mitarbeitende in der Gewerbekunden-/Firmenkundenberatung
~ Mitarbeitende in der Firmenkreditsachbearbeitung

lhr Nutzen

~ Sie analysieren strukturiert Jahresabschlussunterlagen/Bilanzen mittelstandischer
Familienunternehmen.

+ Sie trainieren die Ableitung einer eigenen Stellungnahme
+ Sie erkennen Beratungs- und Vertriebsanséatze aus der Analyse.

Betriebswirtschaftliche Beurteilung ausgewahlter
Unterlagen von Geschéfts- bzw. Gewerbekunden
und kleinerer Unternehmen

Zielgruppe
Mitarbeitende in der Geschéafts- und Gewerbekundenberatung
Ihr Nutzen

+ Sie erstellen auf Basis der vom Kunden eingereichten Unterlagen eine erste Bonitatseinschatzung.

' Sie trainieren die Seminarinhalte anhand von praxisorientierten Fallstudien (Bilanz, EU-
Rechnungen, DATEV-BWA).

EAB

CBB

SBWV
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https://www.abg-bayern.de/seminar/SBWV
https://www.abg-bayern.de/seminar/CBB
https://www.abg-bayern.de/seminar/EAB

Freiberufler und Geschaftskunden zielorientiert

FGZ
beurteilen
Zielgruppe
~ Mitarbeitende in der
~ Gewerbe-/ Firmenkundenberatung
~" Firmenkreditsachbearbeitung
Ihr Nutzen
+ Gehaltvolle EUR-Analysen erstellen
+" Kleine Kundenbilanzen ,lesen® lernen
" Analytische Uberwindung von Informationsdefiziten
' Unterjéhrige Einnahme-Uberschuss-Rechnungen (EUR) analysieren kénnen
Aufbauworkshop - Jahresabschluss- und BWA- A
Analyse
Zielgruppe
Erfahrene Mitarbeitende in der Bonitatsanalyse (Marktfolge und Firmenkundenbetreuung)
Ihr Nutzen

~ Vertiefung der Kenntnisse in der Jahresabschluss- und BWA-Analyse
~" Praxisnahe Bearbeitungsempfehlungen von div. Echtfallen verschiedenster Branchen und
Rechtformen, Bilanzkonsolidierungen und Sonderbilanzen

~ Erweiterung der Kenntnisse zur Kosten- und Planungsrechnung, zur Uberschuldungsproblematik
sowie weiteren, aktuellen Themen

Onlinespezialseminar - Updates zur
Jahresabschlussanalyse

Zielgruppe

+ Firmenkreditsachbearbeiterinnen und Firmenkreditsachbearbeiter
~ Firmenkundenberaterinnen und Firmenkundenberater

lhr Nutzen

" Sie frischen Ihr profundes Fachwissen in der Jahresabschlussanalyse auf und vertiefen dieses.

+ Sie erweitern lhre Fahigkeiten in der Auswertung und Beurteilung von Jahresabschliissen und
erfullen die Neuerungen der MaRisk.

' Sie erhalten/diskutieren aktuelle Standards bei der Bonitatsbeurteilung mit praktischen Ubungen.


https://www.abg-bayern.de/seminar/SUJ
https://www.abg-bayern.de/seminar/AJB
https://www.abg-bayern.de/seminar/FGZ

Kapitaldienstfahigkeit und Bonitatsbeurteilung

Zielgruppe

+ erfahrene Firmenkreditsachbearbeiter/innen
~ Firmenkundenberater/innen
+ Mitarbeiter/innen in der Internen Revision

lhr Nutzen

~ Auffrischung und Vertiefung der Kenntnisse zur Ermittlung einer komplexen und nachhaltigen
Kapitaldienstfahigkeit

+ fundamentale Unternehmensanalyse unter Beriicksichtigung der Besonderheiten verschiedener
Rechtsformen (Einzelfirma, GbR, GmbH, GmbH & Co., KG, OHG, EUR-Rechner)

~ Kenntnisse der unterschiedlichen Methoden und Ansétze in der Kapitaldienstfahigkeitsberechnung

~ Aussagen zur Fortfiihrungsfahigkeit nach § 252 HGB

~ Ermittlung einer integrierten Unternehmensplanung nach MaRisk

ABG-Webinar: Beachtung von ESG-Faktoren bei
der Bonitatsanalyse

Zielgruppe
Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen in der Firmenkundenbetreuung sowie der Marktfolge Aktiv.
Ihr Nutzen

~ Mit diesem Webinar informieren Sie sich tiber die neuen aufsichtsrechtlichen Anforderungen zur
Analyse der Kapitaldienstfahigkeit unter Beriicksichtigung der ESG-Faktoren.

+" Sie bekommen konkrete Handlungsvorschlage in Bezug auf die Dokumentation der
Berechnungsmethodiken.

+ Sie erhalten wertvolle Tipps und Hinweise fir die Implementierung von Finanzkennzahlen,

Kapitalflussrechnung, Working Capital Analysen und Planzahlen in die Berechnung der
Kapitaldienstféhigkeit.

ABG-Webinar: Krisensymptome und
Risikofriiherkennungen bei Gewerbe- und
Firmenkunden

Zielgruppe

~ Mitarbeiter/innen der Marktfolge Aktiv
+ Gewerbe- und Firmenkundenberater/innen
~ Mitarbeiter/innen in der Intensivbetreuung

lhr Nutzen

+" Sie erfahren, mit welchen Methoden Sie die Bonitatsunterlagen und Verhaltensdaten Ihrer Kunden
analysieren, Insolvenzrisiken identifizieren und das Kreditausfallrisiko lhrer Bank reduzieren.

+ Sie trainieren, wie Sie die Unternehmensentwicklung anhand der Liquiditatsplanung beurteilen,
Informationen aus der Kontoftihrung auswerten und qualitative Kriterien bei Ihrer
Risikoeinschatzung berticksichtigen.

~ Sie vertiefen Ihre Kenntnisse zur Bonitatsanalyse speziell im Bereich der BWA-Analyse.

~" Sie lernen Risikoengagements mithilfe spezieller Kennziffern auszuwahlen.

KUB

WBEB

WKRG
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WKRG
https://www.abg-bayern.de/seminar/WBEB
https://www.abg-bayern.de/seminar/KUB

Intensivbetreuung - Kritische Kreditengagements in
Markt und Marktfolge rechtzeitig erkennen und
sachgerecht bearbeiten

Zielgruppe

~" Firmenkundenberater
~" Firmenkreditsachbearbeiter
~ Mitarbeitende im Bereich der Sanierung und Problemkreditbearbeitung

lhr Nutzen

~ Kennen der Moglichkeiten und Grenzen der Intensivbetreuung von Engagements
+ |dentifizierung von Risiken und Einschatzung der moglichen Auswirkungen
~ Kennenlernen von typischen MaRnahmen zur Krisenbewaltigung mit Gewichtung ihrer Wirksamkeit

Onlineseminar: Intensivbetreuung von
Firmenkunden

Zielgruppe

~" Firmenkundenberater/innen
" Mitarbeiter/innen aus der Intensivbetreuung

lhr Nutzen

~ Kennen der Anforderungen und Problemfelder im Zusammenhang mit der Intensivbetreuung von
Gewerbe-/Firmenkunden

~" Konkrete Handlungsvorschlage in Bezug auf Intensivkonzepte in der Intensivbetreuung

+ Sie erhalten wertvolle Tipps und Hinweise fir die Implementierung der Prozesse in der
Intensivbetreuung.

Onlineseminar: Fresh up - Kapitaldienstfahigkeit
und Liquiditatsbeurteilung von Unternehmen —
Vertiefungswissen fur Experten

Zielgruppe

+ erfahrene Gewerbe- und Firmenkundenberater/innen
~ Firmenkreditsachbearbeiter/innen

lhr Nutzen

+ Sie trainieren die Ermittlung sowie Interpretation der Kapitaldienstfahigkeit aus einer
betriebswirtschaftlichen Betrachtung heraus.

+" Sie nehmen Einschatzungen der tatséchlichen finanziellen Situation von Unternehmen vor und
verifizieren die Erkenntnisse mit der rechnerischen KDF-Berechnung.

~ Sie kénnen den kurzfristigen Liquiditatsbedarf in Krisensituationen abschatzen.

KKM

IFK

FUH
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https://www.abg-bayern.de/seminar/FUH
https://www.abg-bayern.de/seminar/IFK
https://www.abg-bayern.de/seminar/KKM

Onlineseminar: Fresh Up - Steuerrecht in der Praxis
des Firmenkundengeschafts

Zielgruppe

+ Gewerbe- und Firmenkundenberater/innen
~ Firmenkreditsachbearbeiter/innen

lhr Nutzen

' Sie erhalten einen praxisbezogenen Uberblick tiber das aktuelle Steuerrecht.
+ Sie frischen Ihr Steuerwissen auf und sind so in der Betreuung Ihrer Firmenkunden bei
steuerrechtlichen Aspekten sensibilisiert.

Onlineseminar: Die Immobilie im Steuerrecht

Zielgruppe

~ Firmenkundenberater

~ Firmenkreditsachbearbeiter
~ Immobilienmakler

~" Wohnbaufinanzierungsberater

lhr Nutzen

" Die steuerlichen Auswirkungen der jeweiligen Immobiliennutzung kennen. Kapitaldienstfahigkeit
einschéatzen kénnen

~ Erfahren, wie man groReres Immobilienvermégen mit einer moglichst geringen
Erbschaftssteuerbelastung auf die nachste Generation tibertragen kann

~ Veranderungen bei der neuen Grundsteuer kennen

Update: Kreditsicherheiten im
Firmenkundengeschaft

Zielgruppe

~" Firmenkundenberater/innen
~" Mitarbeiter/innen in der Marktfolge Kredit
~" Mitarbeiter/innen aus Sanierung und Abwicklung

Ihr Nutzen
+ Sie erhalten einen Uberblick tiber die aktuelle Rechtsprechung.

~ Sie setzen sich mit den Inhalten aus der Sicht der Praktiker auseinander und tauschen
untereinander und mit dem Spezialisten Erfahrungen aus.

FUS

DIS

UKF
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https://www.abg-bayern.de/seminar/UKF
https://www.abg-bayern.de/seminar/DIS
https://www.abg-bayern.de/seminar/FUS

ABG-Webinar: Rechtssichere Kreditentscheidungen
in der Unternehmenskrise

Zielgruppe

" Mitarbeiter/innen der Marktfolge Aktiv
~" Gewerbe- und Firmenkundenberater/innen
~ Mitarbeiter/innen aus Intensivbetreuung und Sanierung

lhr Nutzen

Unser Webinar zeigt Ihnen die wesentlichen Entscheidungskriterien von der Beurteilung des
Geschéaftsmodells und des Managements bis hin zu den Anforderungen bei Krediten in der Krise auf.

Aktuelle Rechtsprechung im Firmenkundengeschaft

Zielgruppe

Firmenkundenberater und Mitarbeiter in der Marktfolge Kredit sowie Sanierung und Abwicklung
Ihr Nutzen

" Sie erhalten einen Uberblick tiber die aktuelle Rechtsprechung.

~ Sie setzen sich mit den Inhalten aus der Sicht der Praktiker auseinander und tauschen
untereinander und mit dem Spezialisten Erfahrungen aus.

Onlineseminar: Aktuelle Entwicklungen zu
Rechtsfragen im Firmenkundengeschaft

Zielgruppe
Fur Firmenkundenbetreuer, Mitarbeitende der Marktfolge Aktiv sowie der Firmenkundenbank
Ihr Nutzen

' Sie erhalten einen Uberblick iiber gesetzliche Neuregelungen und Rechtsprechungen sowie
aktuelle Entwicklungen im Firmenkreditgeschaft

LIRCN®)

WRKU

Termin
30.03.2026

Ort
Digital

Preis
220,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/AER
https://www.abg-bayern.de/seminar/ARFK
https://www.abg-bayern.de/seminar/WRKU-26002/
https://www.abg-bayern.de/seminar/WRKU-26002/

" Die Veranstaltung legt ihren Focus darauf, wie die einfache und rechtssichere Ubertragung der
gesetzlichen Anforderungen auf die Praxis gelingt
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ABG-Webinar: Gesellschaftsrecht im
Firmenkundengeschaft —inkl. Gesetz fur ein

modernisiertes Personengesellschaftsrecht
(MOPEG)

Zielgruppe

~ Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen aus der Gewerbe-/Firmenkundenberatung
~ Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen aus der Firmenkreditsachbearbeitung
~ Fuhrungskréfte in der Firmenkundenbank

lhr Nutzen

+ Sie erhalten fundiertes Praxiswissen im Gesellschaftsrecht, das Sie im Kreditgeschéft mit
Gewerbe- und Firmenkunden unbedingt bendtigen.
+ Sie informieren sich Uber die aktuellen gesetzlichen Neuregelungen, insbesondere Gesetz fiir ein

modernisiertes Personengesellschaftsrecht (MoPeG) und Rechtsprechung sowie aktuelle
Entwicklungen im Gesellschaftsrecht.

~ Die Themen sind direkt auf die das Bankgeschaft betreffenden Problematiken abgestellt. Sie

erfahren, wie die einfache und rechtssichere Ubertragung der gesetzlichen Anforderungen in der
Praxis gelingt.

~ Die Problemfelder werden ausfuhrlich erortert und die Losungen fiir die Kreditpraxis anschaulich
aufgezeigt.

Verbraucherkreditrecht - Grundlagen, Vertiefung,

aktuelle Entwicklungen und rechtliche Aspekte der
Sachkunde

Zielgruppe
Mitarbeitende der Kreditberatung und der Kreditmarktfolge
Ihr Nutzen

+ Vertieftes rechtliches Wissen rund um das Verbraucherkreditrecht
~ Gewinnen Sie Sicherheit in der taglichen Umsetzung
~ Austausch mit Kolleginnen und Kollegen

ABG-Webinar: Abgrenzung Verbraucher /
Unternehmer und Uberblick tiber das
Verbraucherkreditrecht

Zielgruppe

~" Firmenkundenbetreuer/innen

~ Mitarbeiter/innen in der Marktfolge Aktiv

+" Baufinanzierungsspezialisten

~" Spezialisten aus den Bereichen Kreditrevision und Compliance

lhr Nutzen

" Sie erhalten einen kompakten Uberblick tiber die Grundlagen und aktuellen Entwicklungen bei
Verbraucherkrediten, insbesondere Immobiliar-Verbraucherdarlehensvertragen.

WGIF

VKL

WAVX
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WAVX
https://www.abg-bayern.de/seminar/VKL
https://www.abg-bayern.de/seminar/WGIF

+ Sie informieren sich anhand von Praxisfallen und Beispielen Gber wesentliche Abgrenzungsfragen
zwischen Verbraucher und Unternehmer in der Kreditvergabepraxis.
+" Sie gewinnen Rechtssicherheit in der Kreditvergabepraxis.
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Rechtliche Fragen der Kontoer6ffnung und
Kontofuhrung bei Gewerbe- und Firmenkunden

FKF

Zielgruppe

+ Firmenkundenberater/innen
~ Firmenkreditsachbearbeiter/innen
~ Assistenz Firmenkunden

lhr Nutzen

" Stabilisierung der Fachkompetenz im Hinblick auf rechtliche Gesichtspunkte bei der
Kontoerdffnung und -fiihrung im Firmenkundenbereich

~" Erkennen der Handlungsmaglichkeiten und die damit verbundenen Konsequenzen bei Stérung der
Kontobeziehung
~ Erfahrungsaustausch durch Diskussion und Einbringen konkreter Probleme

Onlineseminar: Kreditsicherungspraxis -
Sachsicherheiten

Zielgruppe

~ Firmenkundenberater/innen

~ Mitarbeiter/innen Markfolge Aktiv

" Mitarbeiter/innen Sanierung und Recht
~ Mitarbeiter/innen Kreditrevision

~ Mitarbeiter/innen Compliance

Ihr Nutzen
' Sie erhalten einen Uberblick zur neuesten Rechtsprechung zu den Sachsicherheiten.

~ Sie erhalten wichtige Tipps und Hinweise zu aktuellen Bearbeitungsproblemen.
~" Aktualisierung und Vertiefung des eigenen Kenntnisstandes

Onlineseminar: Kreditsicherungspraxis -
Personalsicherheiten

KSPP

Zielgruppe

~ Firmenkundenberater/innen

~ Mitarbeiter/innen Marktfolge Aktiv

+ Mitarbeiter/innen Sanierung und Recht
~ Mitarbeiter/innen Innenrevision

~ Mitarbeiter/innen Compliance

lhr Nutzen

+ Uberblick zu den neuesten Rechtsprechung

~ Wichtige Tipps und Hinweise zu aktuellen Bearbeitungsproblemen.

~" Praxistaugliche Lésungsansatze im Zusammenhang mit den Vorgaben der
Verbraucherrechterichtlinie


https://www.abg-bayern.de/seminar/KSPP
https://www.abg-bayern.de/seminar/KSPS
https://www.abg-bayern.de/seminar/FKF

Firmenkundenassistenz

Zielgruppe
Mitarbeitende der Teamassistenz
lhr Nutzen

~" Durch profunde Vorbereitungen die Mitarbeiter in der Beratung unterstitzen

+ Durch Ubernahme von administrativen Tatigkeiten die Nettomarktzeiten der Berater erhéhen

~ Durch Aufbereitung einfacher, wirtschaftlicher Daten der Firmenkunden (JAA, BWA und EUR) die
Vor- und Nachbearbeitung optimieren

~" Durch Einbeziehung von agree21 und BankingWorkspace die tagliche Arbeit effizienter gestalten
und die Berater in deren Tatigkeit unterstitzen

Firmenkundenassistenz - Aufbauworkshop

Zielgruppe
Mitarbeiter/innen der Teamassistenz
Ihr Nutzen

~" Durch Verbesserung der Fachkenntnisse die Beratung noch starker entlasten und somit mehr
Nettomarktzeiten schaffen
~" Durch konsequente Service- und Kundenorientierung den Vertrieb optimieren helfen

Praktische Durchfiihrung und Interpretation der
Szenario- und Sensitivitatsanalysen gem. MaRisk
(8.0)

Zielgruppe
Mitarbeitende im Gewerbe- und Firmenkundengeschéft (Beratung, Sachbearbeitung, Revision)
Ihr Nutzen

+ Sie erfahren den Umgang mit den geanderten Regelungen der 7. Novelle der MaRisk hinsichtlich
komplexer, nachhaltiger Kapitaldienstfahigkeitsstandards.

~ Sie erlernen Kenntnisse der unterschiedlichen Methoden und Ansétze in der
Kapitaldienstfahigkeitsberechnung mit praxisorientierter Umsetzung iber standardisierte Excel
Tools der EBA-GL als Szenario-/ Sensitivitaten Rechner.

+ Sie erkennen neben der erfolgswirtschaftlichen Betrachtung der Cash-Flow Ermittlung auch
finanzwirtschaftliche Aspekte als primare Riickzahlungsquelle (MaRisk Tz. 119, 142).

FKA

AAW

SZSM
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https://www.abg-bayern.de/seminar/SZSM
https://www.abg-bayern.de/seminar/AAW
https://www.abg-bayern.de/seminar/FKA

Onlineseminar: Betriebswirtschaftliche
Interpretation des unterjahrigen (DATEV-
Zahlenmaterials) oder: Wie kann ich den DATEV-
Satz fur ein effizientes Kreditcontrolling nutzen

Zielgruppe
Mitarbeitende im gewerblichen Aktivgeschéft, die bereits mit Bonitatseinschatzung von Unternehmen
aus unterjahrigen BWA-Auswertungen vertraut sind und ihr Wissen vertiefen mochten.

lhr Nutzen

+ Sie beurteilen die Qualitat des Datenmaterials.

~" Sie ermitteln und qualifizieren Uberschlagig die noch fehlenden Abgrenzungs- und
Vollstandigkeitspositionen unter Ableitung der Bestandsveranderungen bei Produktions- und
Handwerksunternehmen.

Plausibilisierung von Ertrags- und Finanzplanungen
aus Bankensicht unter Berticksichtigung der
Anforderungen aus der 7. MaRisk-Novelle
(Sensitivitatsanalyse)

Zielgruppe

~" Mitarbeitende in der Firmenkundenbetreuung
~ Mitarbeitende in der Marktfolge Aktiv und der Intensivbetreuung

lhr Nutzen

+ Sie erkennen handwerkliche Fehler in der Erstellung von Ertrags- und Finanzplanungen von
mittelstandischen Unternehmen und deren Folgen fiir die Liquiditatsplanung aul3ert.

+ Sie verstehen die betriebswirtschaftlichen Anforderungen an operative Ertrags- und
Finanzplanungen und kennen die Kriterien fur qualitativ hochwertige Planungsunterlagen.

~ Sie werden hinsichtlich der besonderen Anforderungen sensibilisiert, die sich aus den EBA-
Richtlinien sowie der 7. MaRisk-Novelle bei der Beurteilung der kiinftigen Kapitaldienstfahigkeit von
Unternehmen unter potenziell ungiinstigen Bedingungen ergeben.

BIDZ

BBIH
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https://www.abg-bayern.de/seminar/BBIH
https://www.abg-bayern.de/seminar/BIDZ

ABG-Webinar: Update zum VR-ESG-RisikoScore —
Nachhaltigkeitsrisiken im Kundenkreditgeschaft
identifizieren und bewerten

Zielgruppe

Fir Mitarbeitende im Firmenkundengeschéft, der Kreditmarktfolge, der Immobilienfinanzierung sowie
ggf. Nachhaltigkeitsverantwortliche

lhr Nutzen

+ Sie erhalten eine umfassende Erlauterung der aktuellen Funktionen und methodischen
Weiterentwicklungen des VR-ESG-RisikoScorings — vom automatisierten Portfoliobericht bis zur
kundenindividuellen Anpassung (Fragenkatalog der parcIT)

+ Sie frischen lhr Wissen zum VR-ESG-RisikoScoring auf und erweitern dies um alle Neuerungen —
vom praktischen Umgang mit dem Fragebogen im Kundengesprach bis hin zur Datensammlung in
der Praxis

+ Sie lernen aktuelle Ansatze im Bereich Immobilien-Scoring kennen
+ Sie entwickeln ein Verstandnis fiir den aktuellen und zukinftigen Nutzen der Erfassung von Daten
im Rahmen des VR-ESG-RisikoScores fir lhr Institut

Rechtliche Grundlagen zu den Immobiliar-
Verbraucherdarlehen zur Erlangung des
FinanzierungsPasses |

Zielgruppe

~ Wohnbaufinanzierungsberater
~ Mitarbeiter in der Marktfolge Wohnbaufinanzierung

Ihr Nutzen
+" Sie aktualisieren die rechtlichen Grundlagen fiir Immobiliar-Verbraucherdarlehen.

+ Sie erwerben Kenntnisse zur Kreditwirdigkeitspriifung nach 8§ 505 a-d BGB.
+ Sie verstehen die Besonderheiten bei Fremdwahrungsdarlehen und Koppelungsvertragen.

Fachwissen Markt fir die Vergabe von Immobiliar-
Verbraucherdarlehen inkl. agree21

Zielgruppe

~" Wohnbaufinanzierungsberater
~ Firmenkundenberater
~ Gewerbekundenberater

Ihr Nutzen
~ Sie aktualisieren lhre Fachkenntnisse fiir die Vergabe von Immobiliar-Verbraucherdarlehen.

" Sie vertiefen Ihr Wissen tber Darlehensarten und deren Besonderheiten.
" Sie lernen praxisnahe Beispiele und Fordermdaglichkeiten fur Wohnbaufinanzierungen kennen.

LIRCN®)

WESG

Termin
22.12.2025

Ort
Aufzeichnung (Digital)

Preis
220,00€

FPI2
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https://www.abg-bayern.de/seminar/FPI2
https://www.abg-bayern.de/seminar/FPI1
https://www.abg-bayern.de/seminar/WESG-25004/
https://www.abg-bayern.de/seminar/WESG-25004/

Fachwissen Marktfolge fir die Vergabe von
Immobiliar-Verbraucherdarlehen

Zielgruppe
Mitarbeitende der Marktfolge Wohnbaufinanzierung, die Fachwissen zur Vergabe von Immobiliar-
Verbraucherdarlehen aktualisieren mochten.

lhr Nutzen

" Sie aktualisieren lhre fachlichen Grundlagen fir Immobiliar-Verbraucherdarlehen.
" Sie vertiefen Ihr Wissen zu Grundbtichern und deren Bedeutung.
+ Sie erwerben Kenntnisse zur grundpfandrechtlichen Besicherung und Kreditprodukten.

BusinessCards - Verkaufen leicht gemacht

Zielgruppe

~ Gewerbekunden- und Firmenkundenberater
+" Zahlungsverkehrsberater
~ Mitarbeitende im ServiceCenter mit Vertrieb Firmenkunden

lhr Nutzen

' Sie erhalten einen Uberblick tiber den Kreditkartenmarkt im Wandel, den Wettbewerb, einer
fortschreitenden Digitalisierung sowie aktueller, neuer Trends.
+ Sie erkennen, welche Kunden Sie wie aktiv und erfolgreich ansprechen kénnen.

~ Sie lernen, wie Sie in den 4 Phasen des Verkaufs sicher und zielgerichtet im Kundengesprach
erfolgreich agieren.

Wiedereinsteiger gewerbliches Kreditgeschaft —
Grundlagen der Bonitatsanalyse
betriebswirtschaftlicher Unterlagen

Zielgruppe

Mitarbeitende im gewerblichen Kreditgeschaft (Marktfolge, Markt und Assistenz), die als

Wiedereinsteiger (Quereinsteiger) in der Bonitatsanalyse betriebswirtschaftlicher Unterlagen tatig
sind.

lhr Nutzen

+ Sie erstellen auf Basis der vom Kunden eingereichten Unterlagen eine erste, strukturierte
Bonitatseinschatzung

~ Sie lernen, die vom Kunden eingereichte Unterlagen hinsichtlich der betriebswirtschaftlichen
Belastbarkeit einschatzen zu kbnnen

' Sie trainieren die Seminarinhalte anhand von praxisorientierten Fallstudien (Bilanz, EU-
Rechnungen, DATEV-BWA)

FPI3

WGK
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WGK
https://www.abg-bayern.de/seminar/BCV
https://www.abg-bayern.de/seminar/FPI3
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Das Unternehmer-Jahresgesprach: Mit Systematik
zu mehr Erfolg

Zielgruppe
Fur Firmenkundenbetreuer
lhr Nutzen

+ Sie steigern Ihren Ertrag durch ein strukturiertes Unternehmerjahresgespréach

+ Sie schopfen die Geschéftspotenziale gezielt aus

" Sie berticksichtigen die Unternehmer-Typologie im Rahmen einer kundenorientierten
Gesprachsfuhrung

Onlineseminar: Betriebswirtschaftliche
Interpretation des unterjahrigen (DATEV-
Zahlenmaterials) oder: Wie kann ich den DATEV-
Satz fur ein effizientes Kreditcontrolling nutzen

Zielgruppe

Mitarbeitende im gewerblichen Aktivgeschéft, die bereits mit Bonitatseinschatzung von Unternehmen
aus unterjahrigen BWA-Auswertungen vertraut sind und ihr Wissen vertiefen mochten.

lhr Nutzen

+ Sie beurteilen die Qualitat des Datenmaterials.

~ Sie ermitteln und qualifizieren Gberschlagig die noch fehlenden Abgrenzungs- und
Vollstandigkeitspositionen unter Ableitung der Bestandsveranderungen bei Produktions- und
Handwerksunternehmen.

Onlineseminar: Rechtliche Neuerungen im
Firmenkreditgeschéft - von der Offenlegung bis zur
Sanierung

Zielgruppe
Mitarbeitende aus dem gewerblichen Kreditgeschaft (Gewerbe-, Firmen- und Unternehmenskunden)
und der Revision

lhr Nutzen

~ Gesamtuberblick tiber die Veranderungen der rechtlichen Rahmenbedingungen im
Zusammenhang mit dem gewerblichen Kreditgeschaft

+ Im Fokus stehen Anderungen, die die typischen téaglichen Aufgaben von Mitarbeitern im
gewerblichen Kreditgeschaft betreffen, nicht die grundséatzlichen, strukturellen Veranderungen.

uJG

NIK
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https://www.abg-bayern.de/seminar/NIK
https://www.abg-bayern.de/seminar/BIDZ
https://www.abg-bayern.de/seminar/UJG

Existenzgrindungskonzepte sicher hinterfragen S

Zielgruppe
~ Firmenkundenberater/innen

~ Gewerbekundenberater/innen
~ Mitarbeiter/innnen in der Marktfolge Aktiv

Termin
08.12.2025 - 09.12.2025

Ort

lhr Nutzen Beilngries

LIRCN®)

Preis

+ Betriebswirtschaftliche Grundlagen fur die Existenzgriindung kennenlernen 800.00€

~" Nutzung strukturierter Priifungen und Plausibilisierungen von Existenzgriindungen bzw.
Businessplanen

Onlineseminar: Gastronomie und Hotellerie in Krise

_ BCGH
und Transformation

Zielgruppe

+ Mitarbeitende in der Firmenkundenbetreuung
+ Mitarbeitende in der Firmenkreditsachbearbeitung
~" Mitarbeitende in der Intensivbetreuung und Sanierung

lhr Nutzen

~ Update des Branchen-Know-How
~* Erhohung der Branchenkompetenz fiir Beratung und Analyse
+ Kompakter Uberblick iber das Branchengeschehen

Bautragerflnan2|erungen BTE

Zielgruppe

Fuhrungskrafte und Spezialisten im Firmenkundengeschaft aus Markt und Marktfolge Aktiv mit
Erfahrungen im Bautragergeschaft, sowie Verantwortliche der Innenrevision.

lhr Nutzen

~ Bautrager finanzierungen sachgerecht beurteilen und in maRgeschneiderte Losungen tberfihren

~" Durch fundierte Kenntnisse in den Rechtsgrundlagen das Handling der Engagements sicher
gestalten

~ Mdgliche Risikofaktoren kennen und durch professionelle MaRnahmen steuern

~ Handlungsoptionen bei auftretenden Risiken kennen und betroffene Engagements damit
erfolgreich steuern
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https://www.abg-bayern.de/seminar/BTF
https://www.abg-bayern.de/seminar/BCGH
https://www.abg-bayern.de/seminar/EXH-25001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/EXH-25001/

Praxisworkshop: Bautragerfinanzierungen e

Zielgruppe

Fuhrungskrafte und Spezialisten im Firmenkundengeschaft aus Markt und Marktfolge Aktiv mit
Erfahrungen im Bautragergeschéft, sowie Absolventen des Seminars "Bautragerfinanzierung" (BTF)
Ihr Nutzen

~ Aktuelle Situation und Entwicklung im Immobilienmarkt einschatzen

~ Praxisrelevante Problemstellungen in der Bautragerfinanzierung austauschen

~" Losungen fiir konkrete Fallgestaltungen aus lhrer Bank erarbeiten

~" Erfahrungsaustausch mit Fachkollegen aus anderen Banken tiber Erfahrungen und Best Practices

~ Erweiterung des Spezialwissens und der Erfahrung fur den Einsatz in eigenen zukunftigen
Projekten

Beurteilung von Bau- und Bautragerunternehmen in

_ BEBB
der Krise

Zielgruppe Termin

09.12.2025 - 10.12.2025
Ort

Beilngries

~ Mitarbeiter/innen in der Sanierungs- und Abwicklungsabteilung
+" Firmenkreditsachbearbeiter/innen

lhr Nutzen Preis

~" Friherkennen und Bekampfung von Bautragerkrisen LS

+" Rechtzeitiges Identifizieren von Problemen des kreditwirtschaftlichen und juristisch stark
formalisierten Abwicklungsverfahrens

~ Berucksichtigung von Besonderheiten nach der Makler- und Bautragerverordnung

LIRCN®)

ABG-Webinar: Die Bautragerfinanzierung in Krise
und Insolvenz

Zielgruppe
Mitarbeitende in der Abwicklung und Sanierung/Problemkreditbearbeitung
Ihr Nutzen

Sie informieren sich Uber Handlungsmdglichkeiten, die Ihrem Haus in der Krise eines
Bautragerkunden zustehen


https://www.abg-bayern.de/seminar/WBKI
https://www.abg-bayern.de/seminar/BEBB-25001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/BEBB-25001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/PWB

ABG-Webinar: Branchen-Spezial - Bautrager in der
Krise

WBS3

Zielgruppe

~" Gewerbe-/Firmenkundenberater/innen
~ Mitarbeiter/innen der Marktfolge Aktiv, Intensivbetreuung, Sanierung
+" Kreditrevisoren

lhr Nutzen

~ Sie erfahren fir Ihre Kreditbearbeitung, welche MaRnahmen in der Krise von Bautragern sinnvoll
sind und das Kreditausfallrisiko deutlich reduzieren.

+" Sie kénnen mit diesem zusatzlichen Erfahrungsschatz kiinftig Ihre Kreditbearbeitungen wesentlich
effizienter gestalten als zuvor.

+ Sie vertiefen Ihre Kenntnisse zur Bonitatsanalyse speziell hinsichtlich der Besonderheiten bei der
Analyse der Bautragerbilanz.

ABG-Webinar: Die Kreditvergabe an

Wohnungseigentimergemeinschaften - Rechtlicher
Uberblick

Zielgruppe

~ Immobilienfinanzierungsberater
~ Firmenkundenberater

+ Kreditsachbearbeiter

~ Immobilienmakler

~ Wohnimmobilienverwalter

lhr Nutzen

~" Verstandnis fur die rechtliche Situation entwickeln
~ Kreditentscheidungen I6sungsorientiert vorbereiten und treffen

Sicher entscheiden im Firmenkundengeschaft -
Losungen far komplexe Projektentwicklungs- und
gewerbliche Immobilieninvestitionsvorhaben
professioneller Immobilienakteure
[Kooperationsveranstaltung]

BTFK

Zielgruppe

+ Mitarbeitende in der Firmenkundenbetreuung

~ Mitarbeitende in der Marktfolge/QSA (Firmenkunden)

+ Spezialisten Investoren- und Projektfinanzierung bzw. Bautragergeschaft
+ Leitende in der Firmenkundenbetreuung

+ Leitende Marktfolge/QSA

lhr Nutzen

Sie handhaben das Geschéaftsfeld der gewerblichen Immobilienfinanzierung mit professionellen
Immobilienakteuren versiert und routiniert. Die Chancen und Risiken in der gesamten Prozessstrecke


https://www.abg-bayern.de/seminar/BTFK
https://www.abg-bayern.de/seminar/WKWR
https://www.abg-bayern.de/seminar/WBS3

von der Planung, tber die Finanzierung sowie die Umsetzung samtlicher erforderlicher Teilleistungen
und der erforderlichen Uberwachung bis hin zur Fertigstellung des Immobilienvorhabens beurteilen

Sie mit hoher Expertise, treffen auf der Basis plausible Kreditentscheidungen und beraten den
Kunden dahingehend umfassend.
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ABG-Webinar: Grundlagen zum
Konsortialkreditgeschaft

Zielgruppe

~ Firmenkreditsachbearbeiter/innen
~ Firmenkundenbetreuer/innen
~" Mitarbeitende mit Bezug zum Firmenkundengeschaft

lhr Nutzen

" Einstieg in das Konsortialkreditgeschaft aus zivilrechtlicher Sicht
~ Kennenlernen in der Praxis Ublicher Vertragsmuster betreffend Konsortial- und
Sicherheitenpoolvertrage

Erfahrungsaustausch: Aktuelle Themen aus der
Landwirtschaft

Zielgruppe

~ Gewerbe- und Firmenkundenberater/innen, die Landwirte betreuen
+ Kreditsachbearbeiter/innen und Analysten von landwirtschaftlichen Bilanzen

lhr Nutzen

~ Sie verfuigen Uber aktuelles Wissen im Bereich Landwirtschatft.
" Sie sprechen mit Kunden auf Augenhache tiber aktuelle Entwicklungen.

" Sie berticksichtigen das aktuelle Umfeld bei der Jahresabschlussanalyse sowie bei der
Kreditvotierung.

~ Sie beurteilen der aktuelle Lage des Betriebsschwerpunkts

ABG-Webhinar: Aktuelles aus der Landwirtschaft

Zielgruppe

~ Gewerbe- und Firmenkundenberater/innen, die Landwirte betreuen
+ Kreditsachbearbeiter/innen und Analysten von landwirtschaftlichen Bilanzen

lhr Nutzen

" Sie verfuigen Uber aktuelles Wissen im Bereich Landwirtschaft

~ Sie sprechen mit Kunden auf Augenhohe Uber aktuelle Entwicklungen.

~ Berucksichtigung des aktuellen Umfelds bei Jahresabschlussanalysen sowie Kreditvoten
+ Beurteilung der aktuellen Lage des Betriebsschwerpunkts

WMAL
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WMAL
https://www.abg-bayern.de/seminar/ATL
https://www.abg-bayern.de/seminar/WKSK

Bonitatsanalyse in der Landwirtschaft

Zielgruppe

~ Firmenkundenberater/innen
~ Firmenkreditsachbearbeiter/innen

lhr Nutzen

~" Durch fundiertes Branchenwissen die Bewertung im Rahmen der Bonitatsanalyse verbessern
~ Durch Kenntnisse von Benchmarks und Megatrends die Chancen und Risiken friihzeitig erkennen

Rechtliche, steuerliche und betriebswirtschaftliche
Rahmenbedingungen landwirtschaftlicher Betriebe

Zielgruppe

~ Firmenkundenberater/innen
~ Firmenkreditsachbearbeiter/innen

lhr Nutzen

~ Durch Kenntnisse der Strukturen in landwirtschaftlichen Betrieben die Beratungsqualitat
verbessern

~" Mit speziellen betriebswirtschaftlichen bzw. steuerlichen Kenntnissen die Voraussetzungen dieser
Kundengruppe in Beratungsgesprachen richtig einschatzen

ABG-Webinar: Krisensymptome und

Risikofriherkennungen bei Gewerbe- und
Firmenkunden

Zielgruppe

~ Mitarbeiter/innen der Marktfolge Aktiv
~ Gewerbe- und Firmenkundenberater/innen
~ Mitarbeiter/innen in der Intensivbetreuung

lhr Nutzen

~ Sie erfahren, mit welchen Methoden Sie die Bonitatsunterlagen und Verhaltensdaten Ihrer Kunden
analysieren, Insolvenzrisiken identifizieren und das Kreditausfallrisiko lhrer Bank reduzieren.

+ Sie trainieren, wie Sie die Unternehmensentwicklung anhand der Liquiditatsplanung beurteilen,
Informationen aus der Kontofiihrung auswerten und qualitative Kriterien bei Ihrer
Risikoeinschatzung beriicksichtigen.

~ Sie vertiefen Ihre Kenntnisse zur Bonitatsanalyse speziell im Bereich der BWA-Analyse.

~ Sie lernen Risikoengagements mithilfe spezieller Kennziffern auszuwahlen.

h

BLW

LWS

Termin
01.12.2025 - 05.12.2025

Ort

Beilngries

Preis
1.590,00€
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https://www.abg-bayern.de/seminar/WKRG
https://www.abg-bayern.de/seminar/LWS-25001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/LWS-25001/
https://www.abg-bayern.de/seminar/BLW

Ausgewahlte Aspekte der Kreditwirdigkeitsprifung
in Krisensituationen

Zielgruppe

~" Firmenkundenbetreuerinnen und Firmenkundenbetreuer
~ Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in der Marktfolge Aktiv und der Intensivbetreuung

lhr Nutzen

+ Sie kennen und bewerten die Besonderheiten in Krisensituationen.

' Sie schatzen die vom Kunden angefragte Liquiditat (Uberziehungsbetrag bzw. KK-Erhéhung)
hinsichtlich des tatsachlich betriebswirtschaftlich vorhandenen Finanzbedarf richtig ein.

Jahresabschlussanalyse effektiv: Gestaltung und
Manipulation

Zielgruppe

~ Mitarbeitende in der Firmenkreditsachbearbeitung
~ Mitarbeitende in der Firmen- und Gewerbekundenberatung
+ Mitarbeitende in der Intensivbetreuung und Sanierung

lhr Nutzen

~ Berucksichtigung von Bilanzpolitik in der (Struktur-)Bilanzanalyse

" Bilanzpolitische MaRnahmen und Manipulationen erkennen und bewerten
~ Aufdecken der “wahren” Ertrags- und Kapitalsituation

~ Zusammenfassende Gesamtbeurteilung und Gesprachsvorbereitung

Onlineseminar: Intensivbetreuung von
Firmenkunden

Zielgruppe

~" Firmenkundenberater/innen
" Mitarbeiter/innen aus der Intensivbetreuung

lhr Nutzen

~ Kennen der Anforderungen und Problemfelder im Zusammenhang mit der Intensivbetreuung von
Gewerbe-/Firmenkunden
~" Konkrete Handlungsvorschlage in Bezug auf Intensivkonzepte in der Intensivbetreuung

+ Sie erhalten wertvolle Tipps und Hinweise fir die Implementierung der Prozesse in der
Intensivbetreuung.

AAKK

JAGM

IFK
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https://www.abg-bayern.de/seminar/IFK
https://www.abg-bayern.de/seminar/JAGM
https://www.abg-bayern.de/seminar/AAKK

SCHUFA-Praxisworkshop: SCHUFA-Beauftragte

Zielgruppe

~* SCHUFA-Beauftragte / Ansprechpartner / Verantwortliche
~ Mitarbeiter/innen, die kiinftig diese Aufgabe Gbernehmen werden

lhr Nutzen

+ Sie erhalten aktuelles Fachwissen rund um lhre Aufgabe als SCHUFA-Beauftragter.

~ Praxisorientierter Erfahrungsaustausch mit den Referenten sowie Kolleginnen und Kollegen aus
anderen Banken

SCHUFA-Praxisworkshop: SCHUFA Themen im
Bereich Abwicklung

Zielgruppe

~ Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter Abwicklung
" Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter Recht

~ Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, die kiinftig im Bereich ,Abwicklung / Sanierung “ tatig sein
werden.

lhr Nutzen

~ Sie vertiefen Ihr SCHUFA-Fachwissen im Bereich Abwicklung / Sanierung.

~ Von der Verwendung der SCHUFA in agree21 tiber die rechtlichen Voraussetzungen bis hin zur
technischen Verarbeitung erweitern Sie das Wissen.

~ Praxisorientierter Erfahrungsaustausch mit den Referenten sowie Kolleginnen und Kollegen aus
anderen Banken

SCHUFA-Praxisworkshop: Themen im
Firmenkundenbereich

Zielgruppe

Mitarbeitende im Firmenkundenbereich sowie mit Verantwortung fir Gewerbetreibende, Freiberufler
und Selbststandige.

lhr Nutzen

+ Das Ziel dieser Veranstaltung ist, lhnen eine optimale und bedarfsgerechte Nutzung unserer
Dienstleistungen und Produkte im Firmenkundengeschaft zu ermdglichen.

" Sie verbessern Ihre Daten und Beratungsqualitat.

+ Sie diskutieren gemeinsam aktuelle praktische Fragen und erarbeiten Losungsansatze.

+ Sie treten in einen praxisorientierten Erfahrungsaustausch mit den Referenten, Kolleginnen und
Kollegen.

SPSB

SPFG
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Onlineseminar: Bildung von Kredithnehmereinheiten
und Gruppen verbundener Kunden

Zielgruppe

Mitarbeiter in Marktfolge und Meldewesen, Gewerbe- und Firmenkundenberater soweit sie
Kreditnehmereinheiten bilden

lhr Nutzen

Sicherheit bei der Bildung von Kreditnehmereinheiten und Gruppen verbundener Kunden durch
Kenntnis der Rahmenbedingungen und der konkreten Anwendung.

ABG-Webinar: Beachtung von ESG-Faktoren bei
der Bonitatsanalyse

Zielgruppe
Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen in der Firmenkundenbetreuung sowie der Marktfolge Aktiv.
Ihr Nutzen

~ Mit diesem Webinar informieren Sie sich tber die neuen aufsichtsrechtlichen Anforderungen zur
Analyse der Kapitaldienstfahigkeit unter Berticksichtigung der ESG-Faktoren.

+ Sie bekommen konkrete Handlungsvorschlage in Bezug auf die Dokumentation der
Berechnungsmethodiken.

+ Sie erhalten wertvolle Tipps und Hinweise fir die Implementierung von Finanzkennzahlen,
Kapitalflussrechnung, Working Capital Analysen und Planzahlen in die Berechnung der
Kapitaldienstfahigkeit.

Der aktuelle Rechtsrahmen fiir Erneuerbare-
Energien-Anlagen — was Betreiber, Finanzierer und
Berater wissen sollten

Zielgruppe
Mitarbeitende im gewerblichen Kreditgeschaft, Markt und Marktfolge
Ihr Nutzen

+ Sie erhalten einen Kompletttiberblick tiber die aktuellen rechtlichen Neuregelungen fir die PV-,
Biogas- und Windenergieanlagen.

~ Mit vielen Praxisbeispielen werden vor allem praxisrelevante Zukunftsprojekte und deren Chancen,
aber auch deren juristische Vorgaben im Detail beleuchtet.

~ Hierbei wird in besonderer Weise auch auf die juristischen Fallstricke eingegangen, die nicht nur
Betreiber, sondern vor allem auch Finanzierer und Berater kennen sollten.

BKNE

WBEB

AREE
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Online-Seminar: BranchenSpezial Heilberufe

Zielgruppe

+ Heilberufeberatende
~ Mitarbeitende Marktfolge Aktiv
~ Firmenkundenbetreuer

lhr Nutzen

+ Sie lernen Wachstumsmaglichkeiten fir selbstandige Heilberufler in der ambulanten Versorgung
kennen und erhalten einen professionellen Einblick in die aktuelle Situation dieser Berufsgruppe.
Was sind die Werte, Wiinsche und Ziele, die die Heilberufler beschaftigen und welche Schliisse
koénnen Sie daraus fur die Beratung ziehen?

~ Sie beleuchten die Vor- und Nachteile (groRerer) Versorgungsstrukturen und identifizieren konkrete
Beratungsansatze und erhalten aus erster Hand Impulse fir die Betreuung gro3er
Versorgungseinheiten.

Real-Estate-Planning - Immobilienbesitz nachhaltig
planen, sichern und tbertragen

Zielgruppe

~ Mitarbeitende der Baufinanzierung

+" Mitarbeitende des Immobilienvertriebs

~" Mitarbeitende der Privatkundenberatung

~ Mitarbeitende der Gewerbe- und Firmenkundenberatung

lhr Nutzen

08/15 kann jeder, doch mit unserem Qualifizierungskonzept heben Sie Ihre Beratungskompetenzen
auf ein nachstes Level und begeistern Ihre Immobilienkunden in allen Lebenslagen!in unserem
Seminar lernen Sie von unseren Expert*innen, wie Kunden den Immobilienbesitz nachhaltig planen,
sichern und ubertragen sollten.Mit Ihrem neuen KnowHow heben Sie sich mit Ihrer Beratungsqualitéat
vom Wettbewerb ab und gewinnen Sicherheit fiir die Fragen lhrer Kunden.

Onlineseminar: Praxisbezogene Einfihrung in die
Projektfinanzierung von Photovoltaikanlagen

Zielgruppe
Mitarbeitende im gewerblichen Kreditgeschéaft (Markt und Marktfolge)
Ihr Nutzen

" Sie verstehen, wie eine Photovoltaik-Projektfinanzierung in der genossenschaftlichen Welt ablauft.

+ Sie bewerten anhand von Praxisbeispiele zuktinftige Projekte, deren Chancen und Risiken im
Detail beleuchtet werden.

+ Sie kennen die praxisrelevanten Fallstricke, die nicht nur Betreiber, sondern vor allem auch
Finanzierer und Berater kennen mussen.

BSHB

REIM

PEPP
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Workshop: Bonitatseinschatzung mittels DATEV-
Auswertungen

Zielgruppe

Mitarbeitende im gewerblichen Aktivgeschéft, die die souverane Ableitung einer Bonitétseinschatzung
mittelstandischer bilanzierender Unternehmen aus dem unterjahrigen DATEV-Datenmaterial trainieren
maochten.

lhr Nutzen

+ Sie trainieren die Interpretation der (DATEV-)BWA sowie insbesondere der Summen- und
Saldenliste anhand von Fallstudien (Echtfélle) aus der Beratungspraxis.

" Sie bearbeiten diese Fallstudien in Kleingruppen anhand gezielter Fragestellungen unter
laufendem Coaching durch den Referenten.

+ Sie diskutieren die Ergebnisse im Plenum gemeinsam mit dem Referenten.

Workshop: Pravention, Risikofriiherkennung (RFE),
Intensivbetreuung und Schnittstellen zur Sanierung

Zielgruppe

Mitarbeitende im Gewerbe- und Firmenkundengeschéaft (Markt und Marktfolge, Intensivbetreuung und
Sanierung sowie Kreditrevisoren)

lhr Nutzen

+ Sie erkennen friihzeitig Risiken bei Kreditengagements.

~ Sie erhalten aktuelle Informationen und diskutieren Gestaltungsmaglichkeiten in der
Intensivkundenbetreuung.

+ Sie lernen im Erfahrungsaustausch mit erfahrenen Kollegen Best-Practice-Ansatze kennen und
verbessern die eigene Handlungskompetenz.

~ Sie lernen die Vorgehensweise der Bundesbank in der taglichen Praxis und kénnen diese so vorab
berlcksichtigen.

+ Sie verstehen die Zusammenhange zwischen Intensivbetreuung, Sanierung und Priifung und
nutzen sie proaktiv.

BDAT

REFW
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Fachtagung: Zahlungsverkehr

Zielgruppe
Mitarbeitende sowie Fach- und Fihrungskrafte im und um den Zahlungsverkehr
Ihr Nutzen

~ Fur lhre praktische und anspruchsvolle Tatigkeit im Zahlungsverkehr einer Genossenschaftsbank
erhalten Sie die neuesten Informationen tiber aktuelle Entwicklungen in und auf3erhalb der
Organisation und damit zusammenhangende aktuelle Fragestellungen in kompakter Form.

~* Durch ausgewahlte Impulse und fachspezifische Informationen entwickeln Sie die Qualitat in der
Beratung und die Prozesse in der Bearbeitung weiter.

Rechtliche Grundlagen des Zahlungsverkehrs

Zielgruppe

~ Mitarbeitende im Bereich Zahlungsverkehr

~ Neueinsteiger konnen Basiswissen erwerben und erfahrene Mitarbeiter ihr Grundlagenwissen
auffrischen.

lhr Nutzen

~" Erlangung aktuellen Wissens tber die zivil- und aufsichtsrechtlichen Grundlagen des
Zahlungsverkehrs nach Abschluss der Umsetzung der PSD2-Richtlinie
~" VerknUpfung der rechtlichen Grundlagen mit aktuellen Beispielfallen aus der Bankpraxis

Ausgewahlte Aspekte des Zahlungsverkehrs

Zielgruppe

~ Mitarbeitende mit mehrjahriger Berufserfahrung, die vertiefte Kenntnisse im Zahlungsverkehr
bendtigen:

" Leiter Zahlungsverkehr

+ Electronic Banking Mitarbeitende

lhr Nutzen

' Sie erhalten einen umfassenden und qualifizierten Uberblick tiber die aktuellen Anforderungen im
Zahlungsverkehr und kdnnen in Kenntnis der aktuellen Vereinbarungen fundiert arbeiten und
sicher entscheiden.

~ Umfangreiche Seminarunterlagen bieten Ihnen auch nach dem Seminar die Mdglichkeit,
aufkommende Fragen im Tagesgeschaft meist schnell und qualifiziert zu beantworten.

FTZV

ZFG
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Onlineseminar: Prufung Zahlungsverkehr - Update

Zielgruppe
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter der Internen Revision
lhr Nutzen

Sie erwerben aktuelles Wissen und Kenntnisse zu den wichtigsten Aspekten des Zahlungsverkehrs.

BusinessCards - Verkaufen leicht gemacht

Zielgruppe

~ Gewerbekunden- und Firmenkundenberater
" Zahlungsverkehrsberater
~ Mitarbeitende im ServiceCenter mit Vertrieb Firmenkunden

lhr Nutzen

' Sie erhalten einen Uberblick tiber den Kreditkartenmarkt im Wandel, den Wettbewerb, einer
fortschreitenden Digitalisierung sowie aktueller, neuer Trends.
+ Sie erkennen, welche Kunden Sie wie aktiv und erfolgreich ansprechen konnen.

" Sie lernen, wie Sie in den 4 Phasen des Verkaufs sicher und zielgerichtet im Kundengesprach
erfolgreich agieren.

ABG-Webinar Express: PSD3 & PSR — Status Quo
und Ausblick

Zielgruppe
Fir Mitarbeitende im Zahlungsverkehr
Ihr Nutzen

" Sie erhalten einen Uberblick tiber den aktuellen Umsetzungsstand und die geplanten Neuerungen
+ Sie leiten erste Indikationen fir Ihre Bank ab

LIRCN®)

OPZU

WPSD

Termin
04.12.2025

Ort
Digital

Preis
120,00€
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ABG-Webinar: Pfandungsbearbeitung im
BankingWorkspace

Zielgruppe

Mitarbeitende, die der Bank als Drittschuldner zugestellte Pfandungen bearbeiten und sich tGber die
Maoglichkeiten im Produkt ,Pfandungsbearbeitung im BankingWorkspace* informieren méchten.
Ihr Nutzen

Vorstellung und Nutzen der Werkzeuge zur Pfandungsbearbeitung im BankingWorkspace.
Transparenz zur Datenhaltung im BankingWorkspace sowie agree21.Einschatzung des
Umstellungsaufwands.

WPBB

51


https://www.abg-bayern.de/seminar/WPBB




Nachhaltigkeit im Firmenkundengeschaft: Von der
Gesetzespflicht zur Zukunftssicherung in
Unternehmen

Zielgruppe
* Mitarbeitende im Firmenkundengeschéfte Leitende Firmenkundengeschéfte Mitarbeitende der
Marktfolge Aktive Leitende Marktfolge Aktiv

lhr Nutzen

~ Nachhaltigkeit ist eines der Zukunftsthemen in den Kreditinstituten und den Unternehmen — lhren
Kunden — aller GréRenordnungen:

+ Sie erhalten in diesem Tages-Workshop einen ersten Einblick zur Nachhaltigkeit — warum ist
Nachhaltigkeit wichtig und was bedeutet eigentlich ESG und SDGs.

' Sie bekommen einen Uberblick, welche Herausforderungen auf die Unternehmenskunden
zukommen, u. a.
~ Nachhaltigkeitsberichtserstattung (CSRD, VSME) inklusive CO2-Bilanz
~ Stakeholderanforderungen
+ Lieferkettenanforderungen und Kreislaufwirtschaft
~ Nachhaltigkeitskommunikation

Nachhaltigkeit im Firmenkundengeschaft in der
vertrieblichen Marktbearbeitung

Zielgruppe

~" Firmenkundenberaterinnen und -berater

+" Vertrieblich verantwortliche Leiterin bzw. Leiter im Firmenkundengeschéaft, welche bereits tiber ein
,Grundlagenverstandnis zur Nachhaltigkeit” verfiigen und idealerweise das Modul ,Fachliches und
praktisches Grundlagenseminar Nachhaltigkeitsmanager Firmenkunden“ (NMF 24001) oder
,Nachhaltigkeit im Firmenkundengeschéaft aus Sicht der Unternehmen* (NIF 24001) absolviert
haben.

lhr Nutzen

+" Sie erkennen, welche Losungsansatze es fir die Anforderungen zum Thema Nachhaltigkeit aus
Kunden-, Banken- und Regulatorik-Sicht an Unternehmen gibt (Beruicksichtigung BVR-
Projektergebnisse ,Nachhaltigkeit im Firmenkundenbereich®).

+ Sie erhalten einen Uberblick der Instrumente und Umsetzungsmaglichkeiten auf der Omnikanal-
Plattform (OKP) bzw. im Kundenbeziehungsmanagement (KBM).

~ Sie lernen, wie Nachhaltigkeit in den Beratungsalltag tibersetzt werden kann
(Beratungsunterstiitzung und Gespréachsleitfaden) und sie unterstitzt, sich als
Transformationsbegleiter zu positionieren.

~" Sie bekommen Impulse, welche vertrieblichen Potenziale es gibt und wie ESG-Daten zur
Einschatzung von Chancen und Risiken fur das Unternehmen genutzt werden kann.

NIF

NIFM

53


https://www.abg-bayern.de/seminar/NIFM
https://www.abg-bayern.de/seminar/NIF

Nachhaltigkeit in der Immobilienfinanzierung

) NIFW
/Wertermittlung

Zielgruppe

~" Immobiliensachverstandige und Gutachter
~ Mitarbeiter Grundsatzfragen Kredit
~ Leiter Marktfolge Aktiv

lhr Nutzen

~ Sie lernen die wichtigsten ESG- Risiken fiir die Immobilienfinanzierung kennen.
~ Sie erkennen mdgliche Losungen hinsichtlich des Umgangs.

" Sie erkennen den aktuellen Stand hinsichtlich des Umgangs mit Nachhaltigkeit in der
Immobilienbewertung

+ Sie sind Uber Losungsansatze orientiert.

ABG-Webinar: Nachhaltigkeit in der

- ) ) WNIF
Immobilienfinanzierung

Zielgruppe

~ Mitarbeitende Grundsatzfragen Kredit

+ Leitet Marktfolge Aktiv

~ Mitwirkende in Nachhaltigkeitsfunktionen und -Bereichen

~ Immobiliensachverstandige und Gutachter mit Schnittstellen zur Finanzierung

lhr Nutzen

' Sie haben einen Uberblick tiber regulatorische Anforderungen

~ Sie lernen die wichtigsten ESG- Risiken fiir die Immobilienfinanzierung kennen.
+ Sie sind Uber Losungsanséatze orientiert.

~ Sie erhalten Hinweise zu Tools und Hilfsmitteln.

ABG-Webinar: Nachhaltigkeit in der

- ; WNIW
Immobilienwertermittiung

Zielgruppe

~" Immobiliensachverstandige und Gutachter

~ Mitarbeitende Grundsatzfragen Kredit

~ Leiter Marktfolge Aktiv

+ Ggfs. Mitwirkende in Nachhaltigkeitsfunktionen und -Bereichen

lhr Nutzen

+ Sie haben einen Uberblick tiber regulatorische Anforderungen.
~ Sie lernen die wichtigsten ESG- Risiken fiir die Immobilienbewertung kennen.

+ Sie erkennen den aktuellen Stand hinsichtlich des Umgangs mit Nachhaltigkeit in der
Immobilienbewertung.

+ Sie sind Uber Lésungsanséatze orientiert.
+ Sie erhalten Hinweise zu Tools und Hilfsmitteln.


https://www.abg-bayern.de/seminar/WNIW
https://www.abg-bayern.de/seminar/WNIF
https://www.abg-bayern.de/seminar/NIFW

Erfahrungsaustausch: Firmenkundenvertrieb

Zielgruppe
Vertriebsverantwortliche fur das Firmenkundengeschaft
Ihr Nutzen

" Sie diskutieren aktuelle, praktische Fragen aus dem Firmenkundenvertrieb.
+ Sie erarbeiten Losungsansatze in der Gruppe.

+ Sie profitieren von den Erfahrungen anderer Banken.

~ Sie gewinnen neue Ansprechpartner fiir den Praxisaustausch.

Erfahrungsaustauschkreis Nachhaltigkeit

Zielgruppe
Nachhaltigkeitsverantwortliche
Ihr Nutzen

" Sie diskutieren aktuelle, praktische Fragen rund um Nachhaltigkeit.

" Sie tauschen sich mit anderen Teilnehmenden tber Erfahrungen aus und erarbeiten gemeinsam
Lésungsansatze in der Gruppe.

+ Sie gewinnen neue Einsichten und nehmen sowohl frische Ideen als auch konkrete
Handlungsanleitungen fur lhre Praxis mit.

+ Sie erhalten — abhangig von lhren individuellen Fragestellungen — Informationen zu relevanten
Praxisbeispielen sowie zu Angeboten des GVB und aus dem genossenschaftlichen Verbund.

Tag der bayerischen Energiegenossenschaften

Zielgruppe

Mitarbeiter von Energiegenossenschaften, Volks- und Raiffeisenbanken sowie Genossenschaften mit
Interesse an Energiethemen

lhr Nutzen

Das Netzwerktreffen beschéaftigt sich in diesem Jahr besonders mit Speichern, innovativen,
genossenschaftlichen Verbundprojekten, Sektorenkopplung und Warmeversorgung.

ERFK

EAKN

EEG
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Erfahrungsaustausch: Nachhaltigkeitsmanager
Firmenkunden

Zielgruppe
Fir Mitarbeitende in der Firmenkundenbetreuung/Firmenkundenbank
Ihr Nutzen

+ Sie diskutieren aktuelle, praktische Fragen zur Nachhaltigkeit im Firmenkundengeschéft und
gewinnen so neue Ideen

+ Sie pflegen den Netzwerkgedanken und entwickeln gemeinsame Lésungen fir Ihre Firmenkunden
und Ihre Bank

Onlineseminar: Praxisbezogene Einfihrung in die
Projektfinanzierung von Photovoltaikanlagen

Zielgruppe
Mitarbeitende im gewerblichen Kreditgeschéaft (Markt und Marktfolge)
Ihr Nutzen

~ Sie verstehen, wie eine Photovoltaik-Projektfinanzierung in der genossenschaftlichen Welt ablauft.

~" Sie bewerten anhand von Praxisbeispiele zuktnftige Projekte, deren Chancen und Risiken im
Detail beleuchtet werden.

+ Sie kennen die praxisrelevanten Fallstricke, die nicht nur Betreiber, sondern vor allem auch
Finanzierer und Berater kennen mussen.

ENMF
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/Zusatzangebote
far alle MGB-Absolventen

MGBFW | MGB-Supervision - Erfahrungsaustausch und
kollegiale Beratung fiir Fiihrungskrafte

lhr Nutzen:

— In einem geschiitzten Rahmen arbeiten Sie
professionell an Ihren Fiihrungsthemen/Praxisfallen.

a3

Optimaler Lernerfolg
— Sie profitieren von der Lebens- und Berufserfahrung durch Einsatz

der teilnehmenden Fiihrungskréfte und Trainer. von zwei Trainern. Buchungsnr.: ~ Termin: ort:

. . . . MGBFW 25001  23.10. - 24.10.2025  Grainau
— Sie erarbeiten Antworten und Lésungen fiir Ihre

Fiihrungssituationen. Dauer: 2 Tage Preis: 890,00 €

MGBHB | MGB intensiv: Happy Brain — mehr Leistungsfahigkeit,
Erfolg und Lebensqualitat

lhr Nutzen:
— Sie sensibilisieren sich fiir die Bedeutung von gehirn-

gerechten Filhren und verstehen die Funktionsweise
des menschlichen Gehirns.

Optimaler Lernerfolg
durch Einsatz

— Sie erfahren wie Verstand und Emotionen im Gehirn von zwei Trainern.
effektiv zusammenarbeiten.

Buchungsnr.: Termin: Ort:

MGBHB 25001  10.11.-12.11.2025  Grainau
— Durch neurowissenschaftliche Erkenntnisse lernen Sie,

noch effektiver zu kommunizieren, zu motivieren und zu fiihren. REEERE L) HEEALEEUION

MGBFU | MGB intensiv: Agil fiihren in Zeiten der Transformation

lhr Nutzen:
— Sie werden praxisnah und erlebnisorientiert fit gemacht fiir die neue Art

der Fiihrung.
— Sie erarbeiten wertvolle Quick Wins fir die schnelle Umsetzung im Buchungsnr.: Termin: ort:
MGBFU 25001  12.05. - 14.05.2025  Grainau
Unternehmen.

— Sie schaffen einen Nahrboden fiir agiles Mindset und agiles Handeln.

PLF | Positive Leadership - Fiihrung, die bewegt mit PERMA-Lead®

lhr Nutzen:

— Sie lernen die Grundlagen von Positive Leadership kennen und erhalten
Methoden und Tools, um stérkenorientiert und sinnvermittelnd fiihren zu

kodnnen.
— Sie scharfen Ihren Blick auf die eigenen Starken und Ressourcen und
entdecken neue Potenziale. Buchungsnr.: Termin: ort:
PLF 25001 22.09. - 23.09.2025  Grainau

— Mit Hilfe der PERMA-Lead®-Prinzipien kdnnen Sie lhre und die Entwicklung :
lhres Teams nachhaltig steuer.



Starkenorientiert
fuhren: TalentCoach

Den eigenen Fuhrungsstil entwickeln, Potenziale
im Team gezielt erkennen und nutzen

Fir Fuhrungs- und Nachwuchsfiihrungskréfte — jeder Teilnehmende ~ Jetzt den Weg zum eigenen
.. . - . . Flhrungsstil einschlagen!
erhalt eine detaillierte Auswertung der wirksamsten Starken, ° ¢

. lhre A hpartnerin:
Charaktereigenschaften und Werte Aidvbsghtaiteb bt

Irina Weber

~ Talentmanagement: Talente fordern irina weber@abg-bayern.de

— Fiihrungskrafteentwicklung: Fuhrung starken
— Teamentwicklung: Team-Performance steigern

— Mitarbeiterentwicklung: Potenziale nutzen

Schafft
tragfahige
Beziehungen
| individuelles Vermittelt
- Engagement £ Sinn in
- der Arbeil
- . Positive
Leadership
PERMA-Lead®

Acopmplishrmen



FACHTAGUNG FIRMENKUNDENGESCHZ

Ihr Forum fur kreative lnmigmsss
.. . N\

In einem dynamischen Umfeld.® \,\

.

Sie profitieren vom
Erfahrungsaustausch mit Kolleginnen
und Kollegen aus anderen Banken

Diese Tagung richtet sich an Fachvorstande, Leitende im
Firmenkundengeschaft oder Firmenkundenbetreuer.

— Informationen zu aktuellen Entwicklungen und Themen im
Firmenkundengeschaft

~ Impulse fur Ihre tagliche Betreuung von Firmenkunden

— Referenten aus der Praxis, der Beratung oder Wissenschaft
stehen Ihnen als Experten in Gesprachen zur Verfligung

Termin und Inhalte
der nachsten Tagung
finden Sie hier:



https://www.abg-bayern.de/seminar/FFG-24001/fachtagung-firmenkundengeschaeft/

-ntwickeln Sie
hre personlichen
Kompetenzen!

Personlichkeitskompetenzen sind von entscheidender

Bedeutung fiir unser berufliches und personliches Wachstum.

Sie umfassen eine Vielzahl von Fahigkeiten und Eigenschaften,

die es uns ermdglichen, effektiv mit anderen zu interagieren,

Herausforderungen zu bewaltigen und unsere Ziele zu erreichen.

Dazu gehoren unter anderem Kommunikationsféahigkeiten, ey e e
Problemlésungskompetenz, Resilienz und Selbstmanagement. finden Sie hier:



https://www.abg-bayern.de/abg_bayern/Unsere%20Themen/Pers%C3%B6nlichkeitskompetenz/

Unsere Tagungshauser

Beilngries

ABG Tagungszentrum: Tagen mit Aussicht

In unserem ABG Tagungszentrum bieten wir
Ihnen unterschiedlichste Rdume fiir lhre Veran-
staltung - von kleineren Seminaren oder Work-
shops bis hin zu groRen Veranstaltungen mit
bis zu 170 Personen.

Dabei genieRen Flexibilitdt und Erlebnis bei
uns einen hohen Stellenwert. Neben Standard-
tagungsformaten bieten wir zusétzlich moderne
Veranstaltungsmethoden sowie Kreativ-Tagungs-
raume fiir interaktive Events. Durch unsere
herrliche Alleinlage inmitten einer bezaubernden
Naturlandschaft verfiigt das Hotel auRerdem iiber
viel Flache fiir Veranstaltungen, Meetings und
Gruppenarbeiten im Freien.

Tel. 08461 650-0, info@abg-bayern.de

Grainau

Hotel am Badersee: Begeistern
unterhalb der Zugspitze

Erfolgreich tagen, perfekt entspannen oder unglaub-
lich aktiv sein: all das treffen Sie an einem einzigen
Ort, am schonen Badersee im Zugspitzdorf Grai-
nau. Deutschlands hochster Berg, die Zugspitze,
bildet den natirlichen Hintergrund fiir Ihren Auf- an A}
enthalt im Loisachtal. R 2 £ = L .

Begeistern Sie sich und andere: auf Tagungen, = T IRILAL
Konferenzen und in Meetings. 22 Tagungsraume ; s P e e -
mit modernster Konferenztechnik bieten lhnen
dafiir die perfekte Hardware. In allen Tagungs-
rdumen und Gastezimmern steht Ihnen unser
kostenfreies W-LAN zur Verfiigung.

In unseren Kreativ-Tagungsrdaumen finden Sie eine
lockere und entspannte Tagungsatmosphare, denn
frische Ideen brauchen Raum fiir Inspiration und Kreativitat!

Tel. 08821 821-668 oder -688, mice@hotelambadersee.de




Individual

Sind Sie auf der Suche nach einer individuellen Personal- oder
Organisationsentwicklungsmalnahme, die Ihr Haus einen entscheidenden
Schritt voranbringt? Sie wollen ein Team, einen Bereich oder grol3e Teile der
Bank in diesen Prozess oder in die Veranstaltung einbeziehen? Mit Individual
liefern wir Ihnen Modelle und Losungen, gleich, ob es um ,vorkonfektionierte"
Programme oder um Malanfertigungen geht.

v/

v/ Vv v/

Vertrieb &
Marketing

Management &
Fiihrung

Chancen & Digitalisierung &
Potenziale Innovation

lhr Nutzen:
— Sie erhalten individuelle Losungen zum idealen Zeitpunkt.

— Unsere MalRnahmen werden in die bestehenden Strukturen und Prozesse lhrer
Bank integriert.

— Sie greifen auf umfassende Losungen — auf Wunsch auch mit Blended Learning-
Konzepten — zur Beschleunigung der Lernprozesse zurick.

— Sie profitieren von exzellenten Dozenten aus Wissenschaft und Bankpraxis.

— Transferunterstitzung und hohe Umsetzungsorientierung kennzeichnen unsere
Konzepte. Hohe Qualitat und Innovation sind der Mal3stab flir unsere Dienstleistungen.
Und selbstverstandlich gilt auch hier unsere Zufriedenheitsgarantie!

Weitere Informationen erhalten Sie unter

www.abg-bayern.de/Individual [=]
-

[=]


http://www.abg-bayern.de/Individual

ABG XEW

ABG GmbH
Leising 16
92339 Beilngries
Tel. 08461 650-0
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