Absicherung- und Vorsorgeberatung im
Rahmen der Genossenschaftlichen

Beratung (Allianz)

Zielgruppe Inhalt
¥ Mitarbeitende in der Vermégensplanung ~ Absicherung und Vorsorge im Rahmen der
¥ Privatkundenbetreuung und des Private Bankings Genossenschaftlichen Beratung
¥ Wertpapierspezialisten " Fachliches Update fur vertriebliche Ansprache
Ihr Nutzen : Signalerkeljnung und Ansprachen durch Trainings
“ Umgang mit verbaler und non-verbaler
¥ Sie lernen, Risiken abzusichern und private Kommunikation
Altersvorsorge zu optimieren. ¥ Umgang mit Einwénden und Vorwénden
v Sie starken lhr fachliches Know-how fiir effektive + Beratungsgesprache effektiv und sicher fiihren
Kundenberatung. . .
¥ Sie Uben vertriebliche Ansatze zur Verbesserung Hinweils
Ihrer Beratungskompetenz. + Diese Veranstaltung wird in Kooperation mit der
" Sie starken Ihre Kompetenzen in der Allianz durchgefihrt.
Kundenkommunikation. ~ Es handelt sich um ein, im Sinne der IDD-
¥ Sie erkennen Signale fiir Beratungsansatze schneller. Weiterbildungsverpflichtung relevantes Seminar
gem. VersVermV, Anlage 1.
8%o Dozent(en)
® Termin Han§-J§rg BrgB
28.09 2026 - . René Kirchheimer
29.09.2026 2 Ansprechpartner
@ Ort Elke Kerschenlohr
Beilngries 08461/650-1363

€ Preis elke.kerschenlohr@abg-bayern.de -
Nina Zacherl Buchen
G0 08461/650-1333
nina.zacherl@abg-bayern.de
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