Die professionelle Fondsberatung 2025

Zielgruppe

¥ Erfahrene Anlage- und Vermogensberater, die ihre
Absatzzahlen im Investmentfondsbereich weiter
steigern mochten.

lhr Nutzen

Investmentfonds sind wichtige Bausteine zur optimalen
Strukturierung von Kundendepots.Eine Fondsberatung
bietet damit eine sehr gute Chance, die Profitabilitat
vorhandener Kundenbeziehungen zu steigern, wenn fur
jede Beratungssituation die passende Fach- und
Verkaufskompetenz vorhanden ist. In diesem Seminar
konnen die Teilnehmerlnnen ihre Fach- und
Verkaufskompetenz Uberprifen und verbessern, um
diesem Anspruch in moglichst vielen
Beratungssituationen gerecht zu werden.Der
Teilnehmende...
¥ Uberzeugt durch seine Gesprachsfuhrung.
¥ zeigt eine Uberzeugende Fachkompetenz in seinen
Anlagegesprachen.
¥ erreicht eine hohe Abschlussmotivation bei seinen
Kunden.

820 Dozent(en)
Axel Stichling
2 Ansprechpartner

(® Termin

17.11.2025 - o

elke.kerschenlohr@abg-bayern.de

DPF-25002

Inhalt

+ Aktuelle Herausforderungen in der Fondsberatung
2025

¥ Verkaufstechniken und Vorgehensweisen zur
Steigerung des Fondsabsatzes

¥ Update Fachwissen Investmentfonds

~ Mitbewerber im Blick - Fremdfonds und ETFs

~ Depotaufbau und Depotoptimierung mit
Investmentfonds

¥ Praxistraining und Erfahrungsaustausch

Hinweis

Als Trainer fungiert Dipl.-Paed. Axel Stichling,
Verkaufstrainer und zertifizierter Anlageberater.
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