Erfahrungsaustausch: Firmenkundenvertrieb ERFK-26001

Zielgruppe

Fir Vertriebsverantwortliche fiir das
Firmenkundengeschaft

lhr Nutzen

¥ Sie diskutieren aktuelle, praktische Fragen aus dem
Firmenkundenvertrieb.
¥ Sie erarbeiten Losungsansétze in der Gruppe.

¥ Sie profitieren von den Erfahrungen anderer Banken.

¥ Sie gewinnen neue Ansprechpartner fiir den
Praxisaustausch.

820 Dozent(en)

® Termin . Felix Bauer

Inhalt

+" aktuelle Fragestellungen der Teilnehmenden

¥ Praxisfalle der Teilnehmenden

¥ Prasentation von Erfahrungen durch die
Teilnehmenden

Vorbereitungsunterlagen

Der Erfahrungsaustausch lebt von den Themen der
Teilnehmenden.Bitte senden Sie Ihre Themenwiinsche
bis spatestens zwei Wochen vor der Veranstaltung per
Mail an fbauer@gv-bayern.de.

Preisinformation
Gefordert durch den ZWF.

06.05.2026 2 Ansprechpartner

© ort

Beilngries
€ Preis
100,00 €

Bernd Orthmann
08461/650-1352
bernd.orthmann@abg-bayern.de
Sabrina Waldhier
08461/650-1353

sabrina.waldhier@abg-bayern.de

ABG XET2


https://www.abg-bayern.de/seminar/ERFK-26001

