Existenzgrindungskonzepte sicher
hinterfragen

Zielgruppe Inhalt
Fur Firmenkundenbetreuer, Gewerbekundenberater + Beurteilung von Geschéaftsmodellen
sowie Mitarbeitende in der Marktfolge Aktiv ¥ Prufung der Marktchancen: Marktpotenzial und
Abgrenzung der relevanten Zielgruppe
Ihr Nutzen + Bestandteile eines geeigneten Marketing-Mix
¥ Sie lernen die betriebswirtschaftliche Grundlagen fir + Beurteilung der Unternehmerperson und dessen
die Existenzgriindung kennen Motive
¥ Sie nutzen strukturierte Prifungen und + Priifung der Unternehmensstruktur
Plausibilisierungen von Existenzgriindungen bzw. ¥ Prufung der Rentabilitat:
Businessplanen ~ Wie soll eine fundierte Rentabilitéatsplanung
aussehen?
+ Welche ,Knackpunkte® sind kritisch zu
hinterfragen?
~ Prifung der Liquiditat - Finanzbedarfsermittlung
+ Plausibilisierung von Finanzplanungen
Hinweis
Dozent: Andreas Kultschytzky (RDG Management-
Beratungen GmbH)
2 Ansprechpartner
Bernd Orthmann
€ . 08461/650-1352
Preis bernd.orthmann@abg-bayern.de
850,00 € ' g-bayem.

Sabrina Waldhier
08461/650-1353

sabrina.waldhier@abg-bayern.de

ABG XET2



https://www.abg-bayern.de/seminar/EXH-26-dod

