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Zielgruppe
Die Veranstaltung richtet sich an alle Mitarbeitenden 
von Volks- und Raiffeisenbanken, die in direktem 
Kundenkontakt stehen und vertrieblich aktiv sind.Die 
Inhalte sind unabhängig von einer fachlichen 
Ausrichtung gestaltet und richten sich an alle Berater 
sowie Führungskräfte aus den folgenden Bereichen:

Privatkunden
Private Banking
KSC/KDC
Immobilie und Wohnbau
Firmenkunden
Vertriebssteuerung

Ihr Nutzen
Sind Sie in der Beratung oder im Vertrieb einer 
Genossenschaftsbank tätig?Wollen Sie unabhängig 
von fachlichen Inhalten Ihre Vertriebskompetenz auf 
das nächste Level heben und Ihre Kunden noch 
gezielter und erfolgreicher beraten?Dann ist das 
„Forum Beratung und Vertrieb 2025“ genau das 
Richtige für Sie!

Inspirierende Impulsvorträge - Lernen Sie von den 
Besten und holen Sie sich neue Ideen für Ihre 
Beratungsgespräche.
Austausch & Netzwerken - Knüpfen Sie wertvolle 
Kontakte zu Kolleginnen und Kollegen aus ganz 
Deutschland.
Vertriebskompetenz steigern - Erhalten Sie 
praxisnahe Tipps, um Ihre Beratungskompetenz und 
Abschlussquote zu verbessern.
Beratung auf höchstem Niveau - Finden Sie heraus, 
wie Sie noch zielgerichteter auf Kundenbedürfnisse 
eingehen können.
Persönliches Wachstum - Entwickeln Sie sich weiter 
und gewinnen Sie neue Motivation für Ihre tägliche 
Arbeit.

Zwei Tage voller Highlights, wichtiger Impulse, 
persönlichem Austausch und praxisnaher Strategien 
erwarten Sie! Lassen Sie sich von 5 Top-Speakern und 
renommierten Vertriebsexperten inspirieren und 
nehmen Sie wertvolle Erkenntnisse für Ihren 
beruflichen Alltag mit.Ob Sie live in Frankfurt dabei sind 
oder sich bequem per Livestream zuschalten – dieses 
Event wird Ihnen einen echten Mehrwert bieten! 
Sichern Sie sich jetzt mit Ihren Kolleginnen und 
Kollegen Ihren Platz und seien Sie dabei, wenn die 
Zukunft des Vertriebs neu gedacht wird!

Forum Beratung und Vertrieb - Dialog. 
Inspiration. Wachstum.
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Hinweis
Die Veranstaltung findet in Kooperation mit der 
GenoAkademie GmbH & Co. KG statt.
Eine Teilnahme ist sowohl in Präsenz als auch digital 
über ein professionelles Live-Streaming möglich.

Preisinformation
Bei Präsenzteilnahme zzgl. zum Veranstaltungspreis 
(Hotel-Service nach Wahl):

Neu-Isenburg
Präsenztagesgast: 106,01 €
Vollpension: 285, 86 €
Anreise am Vortag: 137,47 €

Bei digitaler Teilnahme zzgl. zum 
Veranstaltungspreis:

Digitaler Gast: 200,00 €
Ab dem zweiten Teilnehmenden pro Bank reduziert 
sich der Teilnahmepreis für jede weitere Person um 
50%!

 

Termin
09.09.2025 -
10.09.2025

 

Ort
Neu-Isenburg oder Digital

 
Preis
840,00 €
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