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Update aus dem Verband - ein aktueller Überblick

Bundesweites Strategieportfolio und die TOP-
Initiative Firmenkunden
BVR-Projekt: Nachhaltige Finanzlösungen

Felix BauerBeratung und Vertriebsentwicklung (GVB)
Omnibus, VSME – und jetzt? Zukunftsgestaltung mit 
Nachhaltigkeit im aktuellen Umfeld

VSME: Nachhaltigkeit runterbrechen, Wirkung 
erhöhen
Zukunft gestalten mit ESG
Einordnung und praktische Handlungsimpulse

Sylvia BrockmannExpertin 
Nachhaltigkeitstransformation der UNO INO eG, 
Nürnberg

Mit PEPP in die Zukunft: Praxisorientierte Einführung 
in die Finanzierung von Photovoltaik-Projekten

Projektfinanzierung vs. Unternehmensfinanzierung
„VR-Rating Erneuerbare Energien“ in der 
Projektfinanzierung
"Solarspitzengesetz": Flexiblere Finanzierungen 
als Folge und Lösung
Speicherprojekt - Chancen und Risiken
Agri-PV - die Chance der Zukunft?

Martin RotheExperte und Berater 
Photovoltaikprojektfinanzierungen, Borken

Wenn Krise und Unternehmensnachfolge 
aufeinandertreffen

Entwicklung und aktuelle Trends beim 
Generationswechsel
Was hat der Generationswechsel mit Krise zu tun?
Familienunternehmen – Fluch oder Segen in der 
Sanierung
Praxiserfahrungen und Lösungsansätze bei 
internen und externen Nachfolgefällen
Unser Fazit und Ihre erfolgreiche Betreuung

Maria WirtzProkuristin, TMS Unternehmensberatung 
GmbH

Payment und Kassensysteme – Kundenbeziehungen 
sichern, neue Kunden gewinnen

Komplettlösungen der Kassenhersteller als neue 
Herausforderung
Kooperationen und Partnerschaften der VR 
Payment mit Kassenanbietern als Lösung und 
Chance für Volks- und Raiffeisenbanken

Andreas WolfRegionalleiter Bayern und Senior 
Bankenbetreuer, VR Payment GmbH

Private Banking Berater für Unternehmerfamilien – 
Zwischen Koordination und Emotion

Praxisbericht der Raiffeisenbank im Oberland eG

Zielgruppe
Für Firmenkundenleiter und erfahrene 
Firmenkundenbetreuer

Ihr Nutzen
Sie erhalten Informationen zu den aktuellen 
Entwicklungen im Firmenkundengeschäft
Sie nehmen Impulse für Ihre tägliche Betreuung von 
Firmenkunden auf
Sie treten in einen Erfahrungsaustausch mit den 
Referenten sowie Kollegen aus anderen Banken

Fachtagung: Firmenkundengeschäft (per 
Live-Stream)

FFG-25002



Unternehmen im Fokus, aber mangelnde 
Aufmerksamkeit für das Privatvermögen beim 
Kunden und Banken
95 - 4 - 1 | Wir wollen Kümmerer für 1 sein

Andreas SchmidpeterPrivate Banking Berater, 
Raiffeisenbank im Oberland eG

Fachkräftemangel ist kein Schicksal – 
Arbeitgeberattraktivität und Mitarbeiterbindung 
strategisch gestalten

Demografischer Wandel, veränderte Werte und 
Fachkräftemangel – warum Unternehmen und 
Banken jetzt neu denken müssen
Future Skills & Growth Mindset: Die Kompetenzen 
von morgen erkennen und fördern – mit Lernkultur 
statt Silodenken
KI als Attraktivitätsfaktor – und welche Skills jetzt 
zählen
Frische Ideen für Mitarbeiterbindung, 
Empowerment und moderne Zusammenarbeit
Impulse mit Wirkung – für Führung, die Kultur 
schafft

Corinna PommereningKeynote-Speakerin, zertifizierte 
Employer Brand-Managerin, Autorin mehrerer 
Fachbücher und Host ihres Podcasts „Leadership neu 
gedacht!"Sie berät Unternehmen zu New Leadership, 
moderner Führungskultur und nachhaltiger 
ArbeitgeberattraktivitätÄnderungen vorbehalten

Hinweis
Die Fachtagung wird in einem hybriden Format 
durchgeführt:

FFG 25001 Präsenzveranstaltung
FFG 25002 Digitale Teilnahme

 
Termin
09.10.2025

 
Ort
Digital

 
Preis
420,00 €
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