FUhren im Vertrieb FIV-25001

Zielgruppe Inhalt

~ Flhrungskrafte im Vertrieb, die ihr Team férdern und ¥ Selbstverstandnis und Selbstmanagement als
fordern mochten. vertriebliche Flihrungskraft.

+ Spannungsfeld Vertriebssteuerung, Fuhrung im
lhr Nutzen ST SS - e
Vertrieb und Kundenorientierung.

" Sie entwickeln ein ganzheitliches ¥ Vertriebsmitarbeitende fiihren und entwickeln.
Fuhrungsverstandnis, angepasst an Ihre + Erfolgsorientierung im Vertrieb.
Fuhrungsfunktion. ~ Vertrieb im Wandel.

" Sie lernen die notwendigen Instrumente zur
Steuerung lhrer Einheit kennen.

¥ Sie fordern und fordern die Starken lhrer
Vertriebsmitarbeiter effektiv.

820 Dozent(en)
Eva Marie Meuter
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