Onlineseminar: Kl in der Optimierung lhrer

Marketingkampagne

Zielgruppe

¥ Mitarbeitende im Bereich Online Marketing
¥ Mitarbeitende im Bereich Vertriebsmanagement

lhr Nutzen

 Sie erhalten einen umfassenden Uberblick tiber die
Potenziale von Kunstlicher Intelligenz zur
Optimierung lhrer Marketingstrategie.

¥ Sie nutzen Kl gezielt, um im Marketing
wettbewerbsfahig zu bleiben und aktuelle
Branchenentwicklungen proaktiv aufzugreifen.

¥ Sie erlernen den praktischen Umgang mit zentralen
Kl-Werkzeugen fiir die effektive Planung und
Umsetzung von Kampagnen.

+ Sie machen sich mit konkreten
Anwendungsszenarien vertraut, die lhnen den
erfolgreichen Kl-Einsatz im Marketing
veranschaulichen.

¥ Sie entwickeln individuelle Workflows fir die
Integration von Kl in lhrem Unternehmen und
Fachbereich.

¥ Sie identifizieren klare Zielsetzungen fir den Kl-
Einsatz in lhrer Kampagnenplanung und richten Ihre
Maflnahmen strategisch darauf aus.

KIMK-24001

Inhalt

" Definition von Zielen und Bestimmung von
Ergebniskennzahlen fir Marketingkampagnen

~ Erarbeitung und Profilierung von Buyer Personas

~ Analyse von Markt- und Kundenbedirfnissen

~ Durchfuihrung von Wettbewerbsforschung und
Potenzialanalysen

~ Entwicklung von crossmedialen Strategien fur
bezahlte, eigene und verdiente Medien

+ Behandlung spezifischer Fragestellungen der
Teilnehmenden

¥ Praxisnahe Erstellung von Prompts und Templates
fur die Anwendung

~ Konzeption und Ausarbeitung einer beispielhaften
Marketingkampagne, ggf. basierend auf einem
realen Teilnehmerbeispiel

~ Gruppenarbeit zur Férderung des Dialogs und
Bewertung der erzielten Ergebnisse

Hinweis

Diese Veranstaltung wird in Kooperation mit der
GenoAkademie angeboten.

Voraussetzungen

Grundvoraussetzungen fir die Teilnahme:

¥ Ein PC, Laptop oder Tablet

~ Ein Headset mit Kopfhdrer und Mikrofon

+ Eine funktionierende Kamera

+ Eine stabile Internetverbindung

Wir empfehlen Ihnen eine ruhige Umgebung.Lassen
Sie Ihre Kamera wahrend der gesamten Veranstaltung
eingeschaltet. Das ermdglicht einen besseren
Austausch mit anderen Teilnehmenden, gibt dem
Trainer wertvolles Feedback und bindet Sie persdnlich
starker ein, was Ihren Lernerfolg steigert.
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