
Inhalt
Wertpapier 1x1: Was sind die Dinger eigentlich?
Verkaufstechniken: So überzeugst Du (fast) jeden 
Kunden
Kundenberatung: Auf Augenhöhe verkaufen

Hinweis
Methoden:

Vorträge: kurz & knackig
Fallstudien: lernen aus praxisnahen Fällen
Rollenspiele: Übung macht den Meister
Workshops: gemeinsam besser werden
Challenges: intrinsische Motivation und Ehrgeiz 
wecken

Zielgruppe
Vertriebshelden in den genossenschaftlichen Banken 
(oder solche, die es werden wollen)

Ihr Nutzen
Verkaufstricks: Kunden begeistern & Verträge 
abschließen
Kundenberatung: Vertrauen aufbauen und individuell 
beraten
Wertpapier-Wissen: Aktien, Anleihen & Co. 
kundenorientiert erklären können

Leidenschaftlich beraten - erfolgreich 
verkaufen
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