VR-Serviceberater Modul 3: Absicherung
und Altersvorsorge fur Quereinsteiger

Zielgruppe Inhalt
Fur Quereinsteigende in der Serviceberatung + Aktuelle Rentensituation - und der vertriebliche
Umgang damit

lhr Nutzen + Signalerkennung und Ansprache zum

" Sie zeigen lhren Kunden die vorhandenen Licken Beratungsthema "Vorsorge"
der Sozialversicherung im Bereich Absichern und ¥ Verschiedene Arten der Altersvorsorge - von der
Vorsorge auf und leiten Handlungsfelder daraus ab gesetzlichen, tiber die staatlich geférderte bis hin zur

¥ Sie entwickeln Uberzeugende Argumente und privaten Vorsorge
Lésungen zu den Themen ,Altersvorsorge” und ¥ Fonds, die fur die staatlich geforderte Altersvorsorge
,Staatliche Férderung* geeignet sind

" Sie erkennen Signale und nutzen die sich daraus  Beratungsthema "Absicherung" im Kontext der
ergebenden Cross-Selling Méglichkeiten erfolgreich Serviceberatung

+ Sie bekommen einen Uberblick tber die + Bedarfsfeld "Einkommen und Familie absichern"
Versicherungslésungen in den Bereichen Vorsorge + Fachlicher Input und vertriebliche Impulse zu den
und Absicherung in der Serviceberatung Vorsorge- und Absicherungsmaglichkeiten der

¥ Sie erfillen die Weiterbildungsverpflichtung von 15 FinanzGruppe
Stunden flr das Ifd. Kalenderjahr IDD ' Beratungsthema "Absicherung" im Kontext des

Bedarfsfeld "Sachwerte absichern”

~ Fachlicher Input und vertriebliche Impulse zu den
Vorsorge- und Absicherungsméglichkeiten der
FinanzGruppe
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