Innovative Vertriebsstrategien:

erfolgreich gestalten

Zielgruppe

+ Bereichs- und Filialleitende
¥ Erfahrene Vermoégens- und Privatkundenberater
~ Multiplikatoren in der Beratung

lhr Nutzen

¥ Sie erleben einen intensiven Erfahrungsaustausch

¥ Sie lernen neue Vertriebsstrategien kennen

¥ Sie diskutieren aktuelle Entwicklungen von digitalen
Lésungen bis hin zu Produktlésungen unserer
Verbundpartner incl. der kommenden
Herausforderungen

¥ Sie erhalten Best-Practice-Ansatze erfahrener
Kolleginnen und Kollegen

Inhalt

~ Handel von Kryptowerten (Retail)
~ MarktlUberblick und aktuelle Entwicklungen
~ Werkstattblick der Anwendung zum
Kryptowertehandel (DZ-Bank)
~ Die Bedeutung des Einsatzes von KI flr Banken
(Atruvia)
+ Marktausblick
~ Beratungsunterstitzung
~ Baufinanzierung
~ Aktuelle Férderprogramme
¥ Zinsstruktur: Aktuelle Situation und Entwicklung
+ Vertriebschancen im aktuellen Marktumfeld
(Zinssituation)
¥ lhre aktuelle Themen - Erfahrungsaustausch

Hinweis
+ Bitte reichen Sie Ihre personlichen Themenwiinsche
bis 07.10.2024 bei julia.gabler@abg-bayern.de ein.

~ Bitte bringen Sie Best-Practice-Ansatze und
Vertriebsideen mit.
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