Vermdgen, Vorsorge und Absicherung
kundengerecht analysieren und optimieren

Zielgruppe
Mitarbeitende in der Privatkundenberatung

lhr Nutzen

¥ Sie lernen eine anleger- und anlagegerechte
Kundenberatung aufzubauen und prasentieren unter
Berucksichtigung der Risikobereitschaft und
Wiinsche des Kunden optimale Lésungen fiir die
Themen Vermdgensanlage, Vorsorge und
Absicherung.

" Sie kdnnen die unterschiedlichen Zielgruppen fir die
Themen Vorsorge und Absicherung sensibilisieren.

¥ Sie entwickeln individuelle Konzepte zur
Altersvorsorge, Einkommenssicherung und
Hinterbliebenenvorsorge.

Inhalt

¥ Vermdgen braucht Struktur, die richtigen
Allokationsvorschlage nach Assetklassen und
Risikobereitschaft

+ Welche Produktvorschlage der
Privatkundenberatung passen zu den verschiedenen
Kundentypen und Szenarien im Bereich Vermogen
und Vorsorge

+ Depots und Vermdgensanlagen kundenorientiert
optimieren und strukturieren

¥ Vorsorgesituationen kundengerecht analysieren und
die passenden Losungen nutzenorientiert anbieten;
inkl. Nachhaltigkeit

VAV-25011

Hinweis
¥ Mitzubringen:

" Beratermappe mit Verkaufshilfen zu den
verschiedenen Altersvorsorgeprodukten und
aktuellen Produktinformationen

¥ ggf. Tablet mit digitalen Visualisierungen
/Verkaufshilfen

¥ Taschenrechner

~ Es handelt sich um ein, im Sinne der IDD-

Weiterbildungsverpflichtung relevantes Seminar

gem. VersVermV, Anlage 1.

Vorbereitungsunterlagen

Diese Veranstaltung beinhaltet
Vorbereitungsunterlagen und Aufgaben tUber VR-
Bildung. Die Freischaltung des Lehrplans erfolgt sechs
Wochen vor Veranstaltungsbeginn. Bitte bearbeiten Sie
die Lerninhalte in Vorbereitung auf die Veranstaltung.
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