Vermdgen, Vorsorge und Absicherung
kundengerecht analysieren und optimieren

Zielgruppe

Mitarbeitende in der Privatkundenberatung oder
zukunftige Beratende in der Privatkundenbank, die ihre
Kompetenz in der Vermégensanlage, Vorsorge und
Absicherung fur die Praxis gezielt erweitern mochten.

lhr Nutzen

¥ Sie bauen eine anleger- und anlagegerechte
Kundenberatung gezielt auf und verstehen die
Relevanz und den Unterschied zwischen einem
Analyse- und einem Angebotsgesprachs

¥ Sie prasentieren Losungen gemaf Risikobereitschaft
und Kundenwiinschen

¥ Sie optimieren und strukturieren Kundendepots und
bieten maRgeschneiderte Losungen an

¥ Sie entwickeln Konzepte zur Alters- und
Einkommenssicherung

¥ Sie erweitern lhre Fahigkeit durch Fallbeispiele und
Nutzen |Ihr Bankensystem als Unterstiitzung

Inhalt

¥ Praxisbeispiele und Kundenfalle zur
praxisorientierten Anwendung des Fachwissen

¥ Produktvorschlage fir verschiedene Kundentypen
und Szenarien.

* Fiuhren von Beratungsgesprachen und Erhalten von
individuellem Feedback

v Strukturierte Vermoégensallokation nach
Assetklassen und Risikobereitschaft

~ Depots und Anlagen kundenorientiert optimieren und
strukturieren

¥ Nachhaltigkeitskriterien berticksichtigen

¥ Vorsorgesituationen analysieren und nutzen- und
kundenorientierte Lésungen anbieten.

¥ Individuelle Losungen zur Alters- und
Einkommenssicherung entwickeln

(® Termin )

VAV-26010

Hinweis
¥ Mitzubringen:

" Beratermappe mit Verkaufshilfen zu den
verschiedenen Altersvorsorgeprodukten und
aktuellen Produktinformationen zu Kapitalanlagen
(Digital oder Print)

+ ggf. Tablet mit digitalen Visualisierungen
/Verkaufshilfen

+ Taschenrechner

~ Es handelt sich um ein, im Sinne der IDD-

Weiterbildungsverpflichtung relevantes Seminar

gem. VersVermV, Anlage 1.

Voraussetzungen

Fachwissen aus den Seminaren VPK1, LJV und LJA

Vorbereitungsunterlagen

Diese Veranstaltung beinhaltet
Vorbereitungsunterlagen und Aufgaben tUber VR-
Bildung. Die Freischaltung des Lehrplans erfolgt sechs
Wochen vor Veranstaltungsbeginn. Bitte bearbeiten Sie
die Lerninhalte in Vorbereitung auf die Veranstaltung.
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