Praktischer Vertrieb: Von der
Vertriebsstrategie zum operativen Vertrieb

Zielgruppe Inhalt

Mitarbeitende Vertriebsmanagement ~ Operative Umsetzung der Vertriebsstrategie
¥ Vertriebsplanung

lhr Nutzen ~ Aktivitatenplanung und -steuerung

" Sie lernen, wie Sie eine fundierte Vertriebsstrategie + Kampagnen und deren praktische Umsetzung
entwickeln und mit messbaren Kennzahlen + Kampagnencontrolling und Erfolgsmessung
verknipfen + Vertriebsunterstitzung durch Marketing

+ Durch bewahrte Vorgehensmodelle fiir die v Gestaltung des Zusammenspiels Vertrieb, UGFG
Vertriebsplanung und -steuerung erfahren Sie, wie und interne Bereiche
Sie operative MalRnahmen gezielt umsetzen und + Vertriebscontrolling und -reporting
durch Controlling-Instrumente den Erfolg ¥ Verknlpfung Marketing- und Vertriebsaktivitaten

kontinuierlich messen und optimieren kdnnen

¥ Sie lernen, wie Sie Vertrieb und Marketing effektiv
verzahnen, um Kampagnen gezielt zu steuern und
die Marktbearbeitung zu optimieren

820 Dozent(en)
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