Vertriebserfolge steigern mit der Zielgruppe

50 Plus

Zielgruppe

Fur Berater im Privat-, Vermégens- und
Individualkundensegment.

Ihr Nutzen

+ Sie erkennen das Potenzial der Generation 50 Plus.
v Sie aktualisieren Ihr Wissen zum Thema Steuern
und Erbrecht

¥ Sie setzen erfolgreiche Beratungsansatze gezielt um.
¥ Sie nutzen Agree / BWS fur altersgerechte Beratung.

¥ Sie verbessern lhre Kommunikation mit 50 Plus-
Kunden.

v Sie starken lhre Abschlusssicherheit im
Beratungsgesprach.

820 Dozent(en)
Armin Westermeier

(® Termin

VSZ-26001

Inhalt

' Zielgruppengerechte Ansprachekonzepte

¥ Aktuelle Geldanlage und Altersvorsorge gezielt
optimieren

¥ Fallstudien

" Aktuelles Wissen zum Thema Steuern und Erbrecht

¥ Zusatzeinkommen im Ruhestand sichern

¥ Beratung mit VR-Finanzplan Premium

+ Bedarfsgerechte Losungen fiir 50 Plus-Kunden

~ Impulse zu Produktangebote nach Bedarfsfeldern
einsetzen

~¥ Kommunikationsverhalten alterer Kunden verstehen

Hinweis
Es handelt sich um ein, im Sinne der IDD-

Weiterbildungsverpflichtung relevantes Seminar gem.
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